
 

 

 

EXECUTIVE SUMMARY 

 

 EL PROBLEMA DE LAS DEPURADORAS DE AGUAS 

ELEVADO COSTE ENERGÉTICO: DEPURADORAS PARADAS O INSOSTENIBLES      

PRODUCEN OLORES, INSECTOS, MOLESTIAS Y MALA IMAGEN             

NECESIDAD DE PRODUCTOS QUÍMICOS 

MANTENIMIENTO ESPECIALIZADO Y COMPLEJO 

   

 ¿LA SOLUCIÓN? 

HUMEDALES CONSTRUIDOS: 

90-100% AHORRO ENERGÉTICO 

SIN OLORES, INSECTOS, IMAGEN 

POSITIVA 

SIN PRODUCTOS QUÍMICOS 

ESCASO Y SENCILLO 

MANTENIMIENTO 

ECOLÓGICOS 

 EL MODELO DE NEGOCIO 

SE BASA EN LA CONSTRUCCIÓN DE DEPURADORAS Y EN EL ESTABLECIMIENTO DE UNA CUOTA DE 
MANTENIMIENTO A LOS CLIENTES.  

LA APUESTA CLARA POR LA I+D NOS DIFERENCIA DE LA COMPETENCIA, OBTENIENDO NUEVOS Y MEJORADOS 
PRODUCTOS. 

 NUESTROS PRODUCTOS Y LA I+D 

 

 

 

 

 

 

HUMEDALES CONVENCIONALES        HUMEDALES PARA LODOS        HUMEDALES AIREADOS 

     DEPURACIÓN ECOLÓGICA       DESHIDRATACIÓN NATURAL     EL “ROLLS ROYCE” DE LOS HUMEDALES 

 

35% AHORRO COSTES 

50% AHORRO SUPERFICIE 

Sector: Medio Ambiente 

Estado: Spin-off constituida 

Facturación 2016: 335.000 € 

Necesidades: 60.000 € para: 

 50.000 € desarrollo mercado 
 10.000 € mejora producto 

Contacto: info@sedaqua.com 



 

 EL MERCADO         EL EQUIPO 

 

 

 

 

 

PARA POBLACIONES < 2.000 HABITANTES EN ESPAÑA 

PERO TIENEN MUCHAS MÁS APLICACIONES 

 

 NUESTROS OBJETIVOS    APLICACIONES 

VIVIENDAS UNIFAMILIARES 

URBANIZACIONES 

HOTELES 

BODEGAS 

CERVECERAS 

QUESERÍAS 

ETC. 

 

 EMPLEO 

David de la Varga Calvo 

CEO y comercial 

Doctor en Ciencias Ambientales 

 
Jaime García Navarro 

Graduado Ingeniería Civil 

Colaborador 

Manuel Soto Castiñeira 

Catedrático de Universidad UDC 

Socio y asesor 

MERCADO TOTAL 

10.000 MILLONES € 

MERCADO COMPETIDORES 
ESPAÑA Y GALICIA<2000 hab.  
3.000 MILLONES € 

MERCADO ACCESIBLE SÓLO 
GALICIA<2000 hab  
300 MILLONES € 

Premios logrados por la empresa 


