
 

1 El problema 

Al afrontar una reforma o rehabilitación se plantean muchos problemas: 

� ¿a quién llamar? referencias cercanas, portales de intermediación con profesionales, 

páginas amarillas o buscadores de internet�generalmente supone una pérdida de tiempo 

muy elevada y una gran incertidumbre en los resultados obtenidos. 

� ¿Cómo interpretar y valorar los presupuestos u ofertas obtenidos para seleccionar el más 

adecuado? En esta valoración aparte del tiempo necesario se sigue teniendo un elevado 

grado de incertidumbre. 

� ¿Se ha seleccionado la oferta adecuada? En caso de no escoger un presupuesto adecuado 

podrían existir desviaciones sobre la oferta inicial con el consiguiente incremento en tiempo 

de ejecución y en importe.  

2 El mercado 

 

3 La solución 
Portal de intermediación entre usuarios y profesionales con una oferta de servicios asociados para 

facilitar la creación de solicitudes de reforma y validar y comparar ofertas y presupuestos 

recibidos. Proporciona servicios adicionales al profesional para su actividad diaria facilitando su 

trabajo y actualizando tecnológicamente su empresa. 

 

TAM

SAM

• 7.124 M €

• 280 M€



 

 

4 El modelo de negocio 

Basado en la oferta y prestación de servicios cruzados entre usuarios y profesionales a través del 

portal obteniendo ingresos principales de las cuotas de los socios profesionales y de servicios de 

pago ofrecidos tanto a usuarios como a profesionales: 

� Cuotas de profesionales 

 

 

5 Financiación 

Fuente Inversión Capital estimado Objetivo 

Aportación inicial 30.000 €  Construcción y puesta en marcha  

Rondas de financiación 

• Primera Ronda de financiación  

• Segunda Ronda de Financiación (mes 12) 

525.000 € 

125.000 € 

400.000 € 

 

Lanzamiento y acción comercial en Galicia 

Crecimiento y expansión 

6 El plan 

 


