


BFA

INTRODUCCION

Business Factory Auto

Acelerar y consolidar proyectos es-
pecializados en automocion para
convertirlos en empresas innovado-
ras que atraigan y retengan talento
y que ayuden a posicionar el sector
y a incrementar su proyeccion inter-
nacional. Este es el objetivo del pro-
grama Business Factory Auto (BFA),
que lideran el Cluster de Empresas
de Automocion de Galicia (CEAGA)
y Stellantis con el apoyo de la Xun-
ta de Galicia y del Consorcio de la
Zona Franca de Vigo.
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El programa Business Factory Auto
(BFA) allana el dificil camino que los
proyectos dirigidos al sector de la au-
tomocion tienen que recorrer hasta
transformarse en empresas de éxito y
lo hace brindando un espacio de tra-
bajo, un ecosistema unico integrado
por tutores, mentores y otros agen-
tes del sector de la automociony, por
supuesto, respaldo financiero.

La principal fortaleza de BFA es que
los proyectos seleccionados para
formar parte del programa respon-
den a las necesidades que plantean
las propias empresas de la automo-
cion, lo que hace que las posibilida-
des de éxito, una vez desarrollada y
consolidada la iniciativa, sean mu-
cho mayores.

“El elemento diferencial y clave del
eéxito del BFA es que la propia in-
dustria define sus necesidades v,
en base a estas, se seleccionan los
proyectos que van a participar en el
programa”, explican los impulsores
del programa, que también recalcan
que “las empresas del sector tutori-
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BFA, el programa que alimenta de
innovacion al sector del automoavil

zan y asesoran a los proyectos para
impulsar su desarrollo y aumentar
su competitividad”.

Apoyo empresarial

Nadie mejor para asesorar a los im-
pulsores de un proyecto que las em-
presas del sector al que dicho pro-
yecto pertenece. Si algo caracteriza
al programa BFA, es ese compromiso
de quienes ya se han hecho un nom-
bre en el mundo de la automocion y
conocen todas sus particularidades.

Las empresas, por ejemplo, brin-
dan sus instalaciones para que los
creadores de los proyectos que for-
man parte de BFA pongan a prueba
sus soluciones mas innovadoras. Un
buen resultado de esas pruebas es la
mayor garantia de que esas pequefas
empresas de nueva creacion se con-
viertan en proveedoras de aquellas
que ya tienen una amplia trayectoria
a sus espaldas.

Los proyectos participantes podran
ubicarse en las instalaciones que el
Consorcio de la Zona Franca de Vigo
pone a disposicion del BFA en el area
portuaria de Bouzas (Vigo), muy cer-
ca de CEAGA y del centro de Vigo de
Stellantis, un espacio que cuenta con
conexion a internet y salas de reunio-
nes. El Consorcio de la Zona Franca de
Vigo ofrece también al BFA las aulas
del Centro de Negocios de Porto do

Molle para el desarrollo de las sesiones
de formacion previstas en el programa.

El proceso de transicion de un pro-
yecto incipiente a una empresa que
facilita el programa BFA consta de dos
fases: una de aceleracion, con una
duracion de hasta nueve meses, y una
de consolidacion, de hasta 12 meses.

Pertenecer al sector de la automo-
cion, contar con un equipo de al
menos dos personas, disponer de la
propiedad intelectual del proyecto y
encontrarse en fase incipiente, ya sea
para su creacion o para comercializar
su producto, son los principales requi-
sitos que deben cumplir las iniciativas
aspirantes a participar en el programa.

La principal fortaleza de BFA es
que los proyectos responden a
las necesidades que plantean
las propias empresas

El Business Factory Auto no solo esta
dirigido a iniciativas promovidas por
particulares, pues también impulsa
ideas innovadoras que se desarrollen
dentro de empresas existentes o con
origen en centros de conocimiento.
No se limita el numero de proyectos
que puede presentar cada equipo
promotor, pero solo optara a la ele-
gibilidad uno de ellos.
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“En Galicia tenemos un ecosistema
muy potente de innovacién y de
apoyo al emprendimiento que
debemos seguir cuidando”

BFA

Business Factory Auto
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Rosa Monteagudo
Responsable del equipo gestor
del BFA

El Business Factory Auto (BFA) ha
promovido la creaciéon de mas de
60 empresas y casi medio millar de
empleos cualificados en cinco ainos.
¢Cuadles son los retos en la sexta
edicién? e La sexta edicion ha naci-
do en un momento complejo para la
industria con problemas de suminis-
tro y un fuerte incremento de costes.
Diria que el principal reto se centra
en seguir dando respuesta a las ne-
cesidades de las empresas. En el BFA
son las compafnias las que definen
sus necesidades y marcan el camino.
Creemos que este es el mejor siste-
ma porque posibilita la creacion de
start-ups especializadas en servicios,
productos o procesos que deman-
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dan empresas consolidadas. Aqui
radica la importancia de fomentar el
emprendimiento dentro de las em-
presas (intraemprendimiento), desa-
rrollando una comunidad en torno a
la industria del automovil en la que
se puedan identificar nuevas oportu-
nidades de innovacion trasladables a
la industria actual. Para esta edicion
se han identificado como tematicas
de interés el vehiculo auténomo, Big
Data, sensorizacion inteligente, mo-
nitorizacion y control, logistica avan-
zada, inteligencia artificial, robotica y
AR/VR/MR.

Han vuelto a batir récords de partici-
pacién: se han presentado 136 pro-
yectos de mas de 30 paises para ocu-
par 20 plazas. ;Cual es el secreto? e E|
buen funcionamiento de la colabora-
cion publico-privada. En el BFA rema-
mos en la misma direccion la industria
de automocion, liderada por el Cluster
de Empresas de Automocion de Gali-
cia, y Stellantis, la Xunta, con el apoyo
de la Zona Franca. En Galicia tenemos
un ecosistema muy potente de inno-
vacion y de apoyo al emprendimiento

Disefiado por y para la industria
de la automocion. Asi es Business
Factory Auto (BFA) y esa concep-
cion explica en parte su excep-
cional aceptacion en el sector.
Lo dice Rosa Monteagudo, res-
ponsable del equipo gestor de un
programa que en seis afios se ha
convertido en referente.

En esta sexta edicion se han vuel-
to a batir récords de participa-
cion: 136 proyectos para optar a
20 plazas. iEl secreto de su éxito?
Un gran nivel y la sintonia entre
el sector publico y privado. ‘Re-
mamos en la misma direccion’,
asegura Monteagudo.

que debemos seguir cuidando por-
que aun hay mucho hueco. Hemos
apoyado muchas start-ups, pero hay
demanda para que surjan nuevas em-
presas. Que en cada convocatoria ba-
tamos récords es una buena prueba
de ello. Ademas, los reconocimientos
a nivel nacional y europeo posicionan
al BFA como aceleradora de referen-
cia. Es una apuesta segura.

“El futuro pasa por una nueva
movilidad protagonizada por el
vehiculo inteligente, eléctrico,
conectado y compartido”

El 7% de las compaiiias surgidas al
amparo del BFA exportan sus pro-
ductos o servicios. ¢La internacio-
nalizacion es esencial para ser com-
petitivo? ¢ Estamos ante un nuevo
ecosistema. Muchas empresas del
Cluster tienen plantas en Marruecos,
Portugal o México y aprovechan to-
das las sinergias con ellas. Somos un
sector claramente exportador. Las
exportaciones del sector marcaron
su mejor dato historico en 2021, con
8.160 millones de euros (el 32,3%
de las exportaciones de Galicia). Las
ventas de componentes al exterior
alcanzaron los 1.650 millones. Los
principales productos o servicios al
extranjero estuvieron destinados a
Francia, Portugal, Reino Unido, Ale-
mania, Polonia, Argentina, Marruecos,
Eslovenia, EE. UU. e lItalia. Este es un
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buen espejo donde nuestras start-ups
pueden proyectar su futuro.

Como mujer e ingeniera jcree que la
industria tiene una asignatura pen-
diente con las mujeres STEM? o Es
fundamental impulsar las carreras de
las ingenieras de manera que se visi-
bilicen y podamos ofrecer referentes
a las jovenes para motivarlas en voca-
ciones STEM. Sin duda, queda mucho
camino por recorrer.

El BFA es una plataforma funda-
mental para transformar la indus-
tria gallega de la automocion, que
sigue reclamando mano de obra
especializada. ;Cémo ve la situa-
cion del sector a medio plazo? e E|
futuro pasa por una nueva movili-
dad protagonizada por el vehiculo
inteligente, eléctrico, conectado y
compartido. Esta situacion provo-
ca, cada vez mas, una hibridacion
sectorial, puesto que un automovil
cuenta con una gran cantidad de
elementos tecnoldgicos. El sec-
tor de la automocion, liderado por
Ceaga, ya trabaja mano a mano con
otros sectores, como con el sector
TIC, a través de nuestra aceleradora.

En 2021 la aceleradora fue una de las
finalistas al Global Start-up Awards
entre mas de 10.000 candidaturas.
¢A qué atribuye el mérito? ;Qué les
diferencia respecto a otros progra-
mas? e El desarrollo de un potente
ecosistema de innovacion apoyado
por todos los agentes: centros tecno-
logicos, universidades, etc. Eso per-
mite mejorar la competitividad. Se ha
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generado un ecosistema unico inte-
grado por start-ups que complemen-
tan las capacidades de innovacion de
las empresas del sector, a la vez que
éstas les permiten probar sus proyec-
tos en sus plantas. Para mi el factor
principal del éxito del BFA radica en
que esta diseflado por y para la in-
dustria de automocion y los proyec-
tos tienen el respaldo de una industria
potente y consolidada.

La mayoria de los proyectos estan
relacionados con la digitalizacion
y crece el interés por la sostenibi-
lidad. ¢Es el futuro? e El futuro in-
mediato pasa por hacer frente a la
transformacion digital y ecoldgica,
hacia la green factory, electrifica-
cion, modernizacion y automatiza-
cion de los procesos productivos.
Europa apuesta por una transfor-
macion ecoldgica que abarca tanto
a producto como a proceso. En el
BFA lo tenemos muy presente y ade-
mas de proyectos de digitalizacion
contamos con iniciativas sostenibles
como Innetik, que analiza los consu-
mos energéticos en plantas indus-
triales, o Data Analytics, que reutiliza
las baterias de vehiculos eléctricos.

“Ademas de la financiacion, lo
que valora una start-up es el
contacto directo con el sector”

¢Por qué una empresa emergente
deberia presentarse al programa? e
Ofrecemos apoyo al ciclo comple-
to del proyecto empresarial con los
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“MI RETO ES SEGUIR A
LA VANGUARDIA"

Rosa Monteagudo lleva unos me-
ses al frente del equipo gestor del
BFA, pero no es una cara nueva
en el programa. Esta casi desde el
principio y cree que el trabajo en
grupo es el camino que conduce
a los grandes resultados.

“Tenemos un gran equipo a to-
dos los niveles, comité ejecuti-
vo, tutores...”, detalla. El reto en
Su nuevo cargo es ‘que la acele-
radora siga a la vanguardia“ para
no perder el ritmo de una indus-
tria donde cobran protagonismo
“las iniciativas relacionadas con
la Industria 4.0, procesos, pro-
ducto, moto, coche, car-sharing
O puntos de recarga”, indica.
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instrumentos de formacion, acelera-
Cion e inversion y una fase de conso-
lidacion para un desarrollo sostenible.
Gracias a un acuerdo con el Instituto
de Empresa, los participantes realizan
un Programa Avanzado en Manage-
ment con sesiones sobre innovacion,
marketing o direccion comercial.
Pero uno de los aspectos que mas
puede valorar una start-up, ademas
de la financiacion, es el contacto di-
recto, el acceso a una red de contac-
tos y el networking.
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Rosa Monteagudo, en la sede de la Fundacion Cluster de Empresas de Automocion de Galicia (CEAGA), en Vigo.
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Bionix lleva el futuro a las cadenas de suministro
tenible

bloNix

The digital supply chain revolution

Tecnologia, experiencia y conoci-
miento. Sobre estas tres bases se
construyd Bionix, empresa creada
hace apenas cuatro afios, en 2018,
con un claro proposito: hacer la vida
mas facil a las empresas poniendo a
su alcance soluciones tecnologicas
punteras para mejorar la eficiencia,
visibilidad y productividad de las ca-
denas de suministro.

En Bionix parten de la base de que
una automatizacion de todos los
procesos logisticos permite gestionar
mejor el tiempo, ahorrar costes y co-
nocer en tiempo real el flujo de todos
los articulos.

La empresa cred un software

y dispositivos fabricados en
Galicia que permiten mejorar la
competitividad con inversiones
rapidas y contenidas

‘Acompafiamos y ayudamos a nues-
tros clientes en esta transformacion
digital para que sus empresas sean mas
eficientes, competitivas y sostenibles”,
explica su fundador, Jacobo Penide.

La compania, con sede en A Corufa,
combina la tecnologia RFID con IOT
e Inteligencia Artificial y el resultado
de ese potente coctel tecnoldgico es
una plataforma distribuida capaz de
trazar cualquier articulo en la cade-
na de suministro, desde el fabricante
hasta el punto de venta.

Solucion 100% gallega

“Buscabamos una solucion que in-
cluyese una plataforma en la nube,
app movil y dispositivos RFID para
el control, todo ello con tecnologia
propia”“, subraya Penide, quien indica
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BIONIX

El equipo de Bionix combina experiencia, alta cualificacion y compromiso absoluto con la empresa.
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Democratizar la implantacion de soluciones RFID en los procesos logisticos
de empresas de cualquier tamafo y sector es la especialidad de Bionix, la
compania que ha nacido para revolucionar las cadenas de suministro. Uno
de sus nuevos proyectos, Bionix Data Driven Performance, apunta en esa di-
reccion. Es 100% innovacion vy la sostenibilidad se convierte en mandamiento.
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que la idea del proyecto Bionix Data
Driven Performance, ahora en fase
de consolidacion del BFA, surgio mi-
rando al sector retail moda, un lugar
donde la firma se siente como pez en
el agua.

“Pensamos... ;por qué no desarro-
llar una solucidén completa accesible
a la pequefia y mediana empresa? Y
asi lo hicimos. Creamos un software
y unos dispositivos 100% fabricados
en Galicia que permiten mejorar la
competitividad y sostenibilidad de las
empresas con inversiones muy con-
tenidas y retornos muy rapidos”, ex-
plica el CEO.

Llevar el inmenso potencial de la
cadena de suministro digital a cual-
quier empresa y a cualquier sector
para crear un mundo mas transpa-
rente, eficiente y sostenible forma
parte de la estrategia de la compa-
fAifa, que quiere asi dejar su huella en
el planeta.

Huella de carbono

Porque el cuidado del planeta tiene
en Bionix un papel protagonista. El
medioambiente estd muy presente
en la hoja de ruta de cada uno de los

proyectos, soluciones y herramientas
que llevan su sello.

Y es que en la empresa no se cen-
tran solo en la trazabilidad o en como
perfeccionar el control de los stocks.
Buscan la sostenibilidad. “Con nues-
tra tecnologia, cada articulo es tra-
zado desde que sale de su fabricante
origen hasta que llega al punto de
venta. Tenemos geoposicionados to-
dos esos puntos y validamos cada ar-
ticulo para su control’, indica Penide.

Asi, extrapolar datos tan criticos para
la medida del impacto medioam-
biental como el consumo de dioxido
de carbono o el impacto en la huella
de carbono son algunas de las posi-
bilidades que ofrece Bionix Data Dri-
ven Performance.

En este sentido, la combinacion de tec-
nologias Deep-tech (RFID, IoT e Inteli-
gencia Artificial) para crear una solucion
hardware y software unica en el mer-
cado no es el Unico objetivo de Bionix.

Su fundador, y por extension toda la
plantilla, concibe los proyectos con
una finalidad afadida: aportar su gra-
no de arena para construir un mundo

ARDAN GALICIA 2022



BIONIX

mas sostenible, para hacer del mun-
do un lugar mejor.

La tecnologia consigue el
trazado del articulo desde que
sale del fabricante hasta que
llega al punto de venta

Crecer e impactar

En estos momentos la empresa se
encuentra en modo de scale-up,
buscando un crecimiento exponen-
cial para hacer llegar al mayor nume-
ro de empresas posibles las ventajas
de una cadena de suministro digital.

Con un elevado grado de innovacion
(la inversion en 14+D es una de las se-
Aas de identidad de la empresa, mar-
ca de la casa), Bionix no se conforma
con implantar su solucion en un uni-
co sector.

“Hemos sido capaces de integrar ver-
ticalmente toda la solucion, desde el
propio chip RFID, que también fabri-
camos nosotros, hasta la plataforma
software en la nube’, aflade el CEO
de la compafiia.

Y esta inmensa capacidad tecnologi-
ca permite a Bionix acceder a clien-
tes y al mercado por el hecho de ser
capaz de parametrizar la tecnologia
para adecuarla a la mejora de los pro-
cesos logisticos de la companiia.

“Para nosotros la tecnologia es una
herramienta para la mejora de todo el
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proceso y eso siempre requiere en-
tender el proceso actual para, siem-
pre mediante la digitalizacion, crear
impacto”, apunta Jacobo Penide.

En cuanto a la participacion en BFA,
en la empresa no tienen dudas: “Esta
siendo un ecosistema muy importan-
te para nosotros, no solamente por el
marco de formacion y mentorizacion
que ofrece, sino por la posibilidad de
orientar de forma practica nuestra
tecnologia a proyectos de impacto
en el sector de la automocion”.

A diferencia de otras companias, y
pese a la dificil situacion provocada
por la pandemia y la subida de las
materias primas, 2021 pasara a la his-
toria de la empresa como el primer
aflo en que obtuvieron beneficios.
“Ha sido muy importante para noso-
tros —asegura Penide— porque refleja
el esfuerzo y el compromiso de todo
el equipo”.

La solucion desarrollada por
la compaiiia es aplicable

a cualquier empresa,
independientemente del
tamafio y del sector

Ademas de Jacobo Penide, al fren-
te de la plantilla se encuentran Anna
Semiokhina, SDR y Head of Marketing;
Moisés Fernandez, CTO; David Mayan,
en la funcion de ventas; y David Cei-
de, responsable de la Oficina Técnica
y Operaciones.

BFA

LOS RESPIRADORES
“MILAGRO”

Bionix fue noticia en la pandemia.
La empresa desarrolld en tiempo
récord, 30 dias, respiradores a bajo
coste. Eran los momentos mas
duros de la crisis sanitaria, marzo
de 2020, y el aparato de Bionix
fue homologado por la Agen-
cia Espafiola de Medicamentos
y Productos Sanitarios (AEMPS).
Aquella hazafa salvd muchas vi-
das. “No habia nada, pero gracias
a toda la gente que se volco en el
proyecto, lo hicimos realidad. En
mi vida habia hecho algo con tan-
ta pasion e intensidad”, recuerda
Jacobo Penide.

Bionix sabe reinventarse. “Uno de
los valores de nuestra compafiia
es, sin duda, la flexibilidad. Esta
en nuestra cultura y en nuestro
ADN", aflade el fundador, mien-
tras rememora aquel “afio im-
posible” donde todas las tiendas
estaban cerradas.

En la actualidad, la empresa se
organiza en cuatro areas: Ventas,
centrada en este momento en el
sector retail, alimentacion y auto-
mocion; eldepartamentode [4+D, y
las areas Sales Development y Ofi-
cina técnica y operaciones, donde
se concentran las actividades de
compras, fabricacion, logistica y
almaceén; y mira al futuro con op-
timismo. Crecer y desplegar una
red internacional de partners son
sus grandes apuestas.
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Ellos son la cabeza visible de una
plantilla de 11 personas que cuenta
con unas caracteristicas muy defini-
das para que todo salga bien: expe-
riencia en la creacion, lanzamiento
de empresas de base tecnologica y
en el desarrollo e industrializacion
de productos hardware y software,
alta cualificacion técnica, compro-
miso y dedicacion.
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DATA ANALYTICS

Una empresa gallega da una segunda vida a las
baterias de vehiculos eléctricos

Little

Energy

Data Analytics Battery Second Life S.
L. es el nombre del proyecto con el
que Little Electric Energy, una spin-
out de Little Electric Car Espafia, par-
ticipa en la fase de consolidacion de
Business Factory Auto (BFA) de este
aflo. Su objetivo es tan sencillo como
ambicioso: prolongar la vida util o, lo
que es lo mismo, dar una segunda
vida, a las baterias de los vehiculos
eléctricos para su uso como herra-
mienta energética en viviendas o in-
cluso factorias.

La start-up centra su esfuerzo en la
recuperacion, reparacion y posterior
fabricacion y comercializacion de las
baterias agotadas de los vehiculos
eléctricos, una linea de actuacion que
se encuentra enclavada en la vision
estratégica de la Union Europea, que
centra su atencion en las baterias de
la proxima generacion y en impulsar
la autonomia estratégica en un sector
que es vital para la transicion verde de
Europa y su resiliencia a largo plazo.

La economia circular inspird
una linea de negocio que prevé
generar ventas por valor de 25
millones de euros

En el ano 2019, con la spin-out toda-
via sin nacer, se ejecutaron por parte
del departamento de gestion de pro-
yectos de la empresa matriz diversos
estudios de mercado en los que se
observaba la necesidad de darle una
segunda vida a las baterias de vehicu-
los eléctricos que habian llegado a su
fin de vida util.

“La identificacion de aquella nece-

sidad fue lo que permitio disefiar un
proceso de negocio tras comprobar
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Los usos a los que se pueden destinar las baterias en

su segunda vida son nuMerosos.
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La economia circular como vision estrategica y el reciclaje de bate-
rias de vehiculos eléectricos como via tactica para vincular dos sectores
punteros de cualquier sociedad moderna: el transporte sostenible vy la
energia limpia. Ese es el camino emprendido por la empresa viguesa
Little Energy y que le llevo a situar su proyecto en la fase de consoli-

dacion de BFA.

90 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

que la conveniencia del reciclaje re-
sidia en el hecho de que las baterias
dejan de funcionar porque no todas
sus celdas mantienen la capacidad de
almacenaje”, explican en la empresa.

En la compafia sostiene que el re-
ciclado de las celdas resulta “vital®
para comprobar si las baterias que ya
no tienen capacidad suficiente para
mantener la energia pueden recu-
perarla mediante un proceso de rea-
condicionamiento.

Pero para poder poner en marcha el
proceso de recuperacion de las ba-
terias es necesario analizarlas y com-
probar el estado de cada una de las
celdas que las componen. “Solo asi
es posible extraer los datos necesa-
rios y categorizarlas para saber cuales
pueden ser reutilizadas y cuales no”,
subrayan en la start-up.

Reciclar, reutilizar,

remanufacturar

Fue con este objetivo con el que, en
diciembre de 2020, nacio Little Elec-
tric Energy: para desarrollar proce-
sos de prueba y metrologia comer-
cialmente viables. También nuevos

conceptos de cadena de suministro
con el fin de reciclar, reutilizar y re-
manufacturar baterias automotrices
de iones de litio para crear una red de
cadena de suministro de fin de vida
util (Eol) completa en Espafia.

Ese fue el nacimiento de Data
Analytics Battery Second Life, uno de
los dos proyectos espafioles elegidos
por la Comision Europea para formar
parte de la iniciativa Proyectos Im-
portantes de Interés Comun Europeo
tras superar los exigentes requisitos
de 14+D que la Union Europea impuso
para estar en el programa.

Ademas del reconocimiento del
Gobierno espafiol, el programa de
recuperacion de baterias de vehicu-
los eléctricos desarrollado por Litt-
le Electric Energy ha sido tenido en
cuenta por Europa en su programa
de apoyo a la produccion y el sumi-
nistro de toda la cadena de valor de
estos elementos en el continente.

El visto bueno europeo le permitira
acceder a fondos de los 2.900 mi-
llones de euros que la UE consigna-
ra a este fin.
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Fabricacién en masa

Responsables de la compafiia nego-
cian ya pedidos por importe de cinco
millones de euros y sus estimaciones
apuntan a un volumen de negocio
de 25 millones en 2030, ya que para
2024 se prevé la fabricacion en masa
desde las instalaciones que el gru-
po empresarial posee en el poligo-
no industrial de Caramuxo, en Vigo.
El potencial de negocio se desprende

Viviendas, factorias

e incluso barcos podran
utilizar las baterias

una vez
reacondicionadas

del hecho de que cada bateria des-
echada conserva entre el 60% vy el
90% de su capacidad de almacenaje,
por lo que solo es necesario reacon-
dicionar las celdas que han dejado de
estar operativas para dar una segunda
vida al producto.

Al no existir en Espafia un programa
semejante de recuperacion de bate-
rias, antes de comenzar los trabajos
de laboratorio, el personal de gestion
de proyectos de Little Electric Energy
realizd un estudio de mercado.

Se trataba de conocer las marcas y
modelos de vehiculos eléctricos mas
vendidos en Espafia en la ultima dé-
cada, tomando como base los datos
extraidos de la Direccion General de
Trafico (DGT), asi como de fuentes
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como la Asociacion Empresarial para
el Desarrollo e Impulso de la Movili-
dad Eléctrica (Aedive).

Aquel estudio permitio a la empre-
sa focalizar su actividad en las cinco
marcas de vehiculos eléctricos mas
vendidas en nuestro pais para espe-
cializarse en ellas y conocer a fon-
do la composicion de cada uno de
esos modelos.

Numerosos usos

Los usos a los que se pueden destinar
las baterias en su segunda vida son
numerosos y van desde fuentes de
alimentacion del sector residencial
hasta acumuladores de energia, indi-
can desde la compafia.

El hecho de que los acumuladores
de energia eléctrica que saldran de
la planta puedan servir para la mo-
vilidad de los barcos que naveguen
por la ria de Vigo, sustituyendo los
actuales motores de combustion
de energias fosiles por motores
eléctricos o hibridos, abrio el aba-
nico de posibilidades.

Una bateria desechada
conserva entre el 60%

y el 90% de su capacidad
de almacenar

energia

Asi, Little Electric Energy también
forma parte del programa Green Bay,
que contara con 40 millones de eu-

BFA

DIMENSION
Y SINERGIAS,
CLAVES DE LA
START-UP

Con apenas cuatro empleados
y dos socios —el CEO Rubén
Blanco y Little Electric Car Es-
pafa— la impulsora del pro-
yecto Data Analytics Battery
Second Life S. L. ha sido de-
finida, desarrollada y liderada
por su matriz, de la que surgio
como spin-out al igual que la
propia Little Electric Car Espa-
Aa, ya consolidada y que desa-
rrollé proyectos de éxito como
Movelco Mobility (otra spin-
out nacida en 2013 y que hoy
es referente en el mercado de
la electromovilidad en Espafia).

Su dimension, unida a las po-
sibilidades de establecer si-
nergias con el resto de com-
panias de su grupo, otorga a
esta start-up una capacidad de
maniobrabilidad  empresarial
que se perfila como un impor-
tante activo en el panorama de
las tecnoldgicas vinculadas al
sector industrial.

Su caracter pionero es otra
de las bazas de Little Electric
Energy para hacerse un sitio,
igual que sus hermanas ma-
yores, en el sector de la movi-
lidad en un momento en que
toda Europa apuesta de forma
decidida por el transporte sos-
tenible y la utilizacion de las
energias no dependientes de
los combustibles fosiles.

ros para un plan de descarbonizacion
y electrificacion del puerto de Vigo y
que opta a recibir los fondos euro-
peos Next Generation EU, que el Go-
bierno espafiol adjudicara dentro del
programa de reactivacion economi-
ca para superar la crisis generada por
la pandemia.
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DIGITAL HUNTER OPERATOR

Infraestructuras robustas de red movil 5G privada

Digital
Hunter

By Optare 5G

Con una experiencia de mas de 20
afos en el sector de las telecomu-
nicaciones, el CEO Xosé Ramon
Sousa Vazquez ha sido testigo y par-
ticipe de numerosos avances tecno-
logicos en la industria de la automo-
cion, especialmente en el campo de
las infraestructuras.

Por eso decidio crear Digital Hunter
Operator junto a otros tres socios,
entre ellos el CTO Fernando Luis La-
mela; el actual CNO, Luis Martinez
Sudrez; y el CDO, Santiago Rodri-
guez. Esta empresa forma parte del
grupo economico Optare 5G, con
sede en el Parque Tecnologico y Lo-
gistico de Valladares, y destaca por
brindar servicios altamente configu-
rables a empresas.

Si bien la prioridad es

el mercado regional, la
empresa ha comenzado
a explorar opciones de
internacionalizacién en
diferentes paises

En la actualidad, hablar de 5G es
hablar del futuro y su promesa de
un mundo absolutamente conecta-
do donde la transferencia de datos
impacta en cada uso domeéstico y
aplicacion de la vida productiva de
las empresas. En ese sentido, Digital
Hunter estad lanzando un showroom
para hacer tangible esta realidad y
poder mostrar a los clientes de qué
modo funcionan sus servicios y qué
impactos tienen en los procesos de
las industrias.

Sin duda, el nivel de desarrollo del

proyecto y su grado de madurez es
algo de lo que se sienten muy orgu-
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Digital Hunter Operator forma parte del grupo econémico Optare 5G.

90 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

Digital Hunter Operator aprovecha las redes moviles de nueva generacion
en el ambito privado para satisfacer las necesidades de modernizacion de
la Industria 4.0. El proyecto consiste en un operador de telecomunica-
ciones privadas y capacidades de Edge computing en la fabrica con el
objetivo de mejorar la seguridad vy la resiliencia de las operaciones de los
clientes, a la vez de acelerar la digitalizacion de sus procesos productivos.
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llosos porque “va por delante en mu-
chos aspectos respecto a los gran-
des players del sector e incluso de
la legislacion en Espafia sobre redes
5G de nueva generacion para el seg-
mento industrial”.

La propuesta de Digital Hunter como
proveedor integral de servicios digi-
tales en el ambito del IIOT soporta y
hace uso de un amplio abanico de
tecnologias en todos los niveles de
la solucion.

Acelerador digital

Con una infraestructura 5G en la
banda 2.3 Ghz, y en la banda mili-
meétrica en 26 Ghz, que estara dis-
ponible a finales de afo, maxima
capacidad tecnoldgica y normativa-
mente posible en la actualidad, los
productos y servicios de Digital Hun-
ter cubren el mercado regional y se
enfocan principalmente en el sector
de la automocion.

Ademas de la infraestructura 5G
compartida o privada, la empresa
trabaja en temas de conectividad en
planta a través de Edge computing,
que permite contar con mayor ca-

pacidad de computo y acercar las
aplicaciones de planta a los origenes
de los datos reduciendo la latencia y
mejorando la privacidad y la capaci-
dad de resiliencia de la fabrica.

También apuestan por plataformas
de gestion de aplicaciones, incor-
poracion de analiticas sobre streams
de video en los sistemas de la planta
industrial o marketplace de aplicacio-
nes para monitorizar y visualizar ana-
liticas avanzadas. Esto se traduce en
la puesta a disposicion de la industria
de todas las herramientas necesarias
para que los sistemas informaticos
puedan tomar los datos con resilien-
ciay calidad.

El proceso de trabajo de esta empre-
sa comprende un desplieque de la
solucién en seis semanas. En las pri-
meras dos semanas se implementa la
captura de los datos de los dispositi-
vos y del entorno industrial hacia el
Edge para que sea procesado. En las
semanas tres y cuatro se monitoriza
y visualizan los procesos en tableros
para obtener nueva informacion en
el Edge que permitan la mejora del
proceso productivo.
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smart

Posteriormente, en la quinta semana
se replican los procesos buscando
una optimizacion de costes a partir
de una orquestacion inteligente de
los recursos en el Edge y, por ultimo,
en la sexta semana los beneficios de
la implementacion en términos de
eficiencia y seguridad, como conse-
cuencia de la digitalizacion de proce-
sos, empiezan a ser tangibles.

Son uno de los mayores
expertos en comunicaciones
sobre redes 5G de nueva
generacion para el segmento
industrial

Ademas de brindar servicios a clien-
tes industriales, la empresa brinda
su tecnologia a los parques tecno-
logicos o empresariales que buscan
ofrecer servicios de telecomunica-
cion dentro de la oferta a las empre-
sas instaladas.

Cambios legislativos

Tal y como senalan desde Digital
Hunter, el principal hito de los ul-
timos tiempos ha sido cuando a
finales del afio 2021, se publico la
regulacion definitiva sobre redes
privadas 5G en Espafia que les per-
mite operar con mas seguridad. A
mayores, en los ultimos meses tam-
bién han surgido posibilidades de
colaboracion con grandes compa-
fias muy relevantes del sector y que
estan interesados en la evolucion
del proyecto.
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Digital Hunter Operator ha forma-
do parte del programa BFA - Busi-
ness Factory Auto, tanto en la fase
de aceleracion como de consolida-
cion, de la que ha valorado particu-
larmente las mentorias y las capaci-
taciones, asi como el “feedback que
hemos ido obteniendo en el cami-
no, dentro del programa BFA con los
tutores y con los clientes potencia-
les”. Reconocen que, dentro de las
dificultades iniciales, se encontraron
con la necesidad de definir una pro-
puesta de valor que fuera relevante
para el sector y que, para ello, de-
bieran profundizar en la vision de los
clientes y conocer qué pensaban y
qué necesitaban.

En ese sentido, el CEO Xosé Ramon
Sousa Vazquez destaca que “‘como
toda nueva aventura empresarial y
por muy claro que esté el objetivo, el
inicio siempre es complicado en tér-
minos de definicion y acercamiento
al cliente”. Hoy la empresa siente que
ha adquirido un grado de madurez
que le permite sofiar con ser un refe-
rente del sector.

Con la maxima capacidad
tecnolégica y normativamente
posible en la actualidad, el foco
esta en la automocion

Desde la empresa reconocen que, si
bien la prioridad es el mercado re-
gional en el que se busca consolidar
una base de clientes estable y un cre-

BFA

SER PIONEROS
ADELANTANDOSE A LA
NORMATIVA

Una de las constantes de un sec-
tor tan vinculado con la innova-
cion tecnologica pesada, como
lo son las infraestructuras 5G, se
relaciona con ir por delante de
la normativa y de las capacida-
des tecnologicas de inversion de
los estados. En ese sentido, para
Digital Hunter uno de los retos a
futuro mas importantes esta en
la liberacion de las bandas mili-
meétricas en Espafia para redes
privadas 5G que le permitiran
nuevas capacidades de servicio.

La brecha regulatoria entre ca-
pacidades tecnologicas y mar-
cos legales dificulta la expan-
sion internacional plena a un
negocio de estas caracteristi-
cas, ya que al adoptar distintos
criterios en distintos paises la
escalabilidad cuesta mas que en
otros sectores.

De este modo, al ofrecer ser-
vicios y funcionalidad para la
digitalizacion de los procesos
productivos la propuesta de Di-
gital Hunter contribuye a la evo-
lucién, modernizacion, mejora
en eficiencia y rentabilidad de la
actividad Industrial, propiciando
de esta manera la adopcion del
paradigma de Industria 4.0, o
cuarta revolucion industrial, y los
beneficios para la sociedad que
ello conlleva.
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cimiento sostenible a medio y largo
plazo, no descartan tratar de llegar
a otros mercados. "Hemos inicia-
do alguna conversacion para cruzar
la frontera hacia Portugal e incluso
hemos explorado alguna posibilidad
al otro lado del charco, aunque son
objetivos lejanos ahora mismo, da-
das las diferencias en la regulacion en
distintos contextos”.

485



BFA

EMOTAI

EmotAl, la tecnologia que atrapa las emociones
para lograr una conduccién segura y eficiente

=
vestel

Diversos estudios han demostrado
que los automovilistas conducen de
acuerdo con su estado emocional —ya
sea alegre, triste, sorprendido o furio-
so— y que cualquier situacion relacio-
nada con el trafico, como un atasco,
un adelantamiento o el pavimento
mojado, genera emociones. También
que una conduccion inteligente es
mucho mas segura. Con esta informa-
cion, la start-up Evestel Iberia aposto
por aplicar la inteligencia artificial para
desarrollar un producto capaz de de-
tectar los estados emocionales de
cada conductor. Y nacio EmotAl.

Los estados afectivos positivos facilitan
la conduccion pues, en general, ayu-
dan a la toma de decisionesy a la reso-
lucion de problemas, mientras que los
conductores que reaccionan con ma-
lestar o enfado ante aspectos adver-
sos del trafico, como las retenciones
o cualquier otro percance, tienen un
30% mas de probabilidad de sufrir una
colision. Aguellos que no saben con-
trolarse emocionalmente o que son
impacientes ante los errores de otros
automovilistas tienen un riesgo cinco
veces mayor de tener un accidente.

Un conductor enfadado tiene
un 30% mas de probabilidades
de sufrir un accidente de trafico

Pues bien, la deteccion de los estados
emocionales de los conductores abre
una gran cantidad de servicios, cuan-
do se trata de funciones de confort y
experiencia del usuario, y ofrece in-
mensas posibilidades en el futuro de la
conduccion autonoma.

Evestel Iberia cuenta con 15 afios de
experiencia en el sector de las TIC
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La deteccion de los estados emocionales de los conductores abre una gran cantidad de servicios.
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Hay una herramienta capaz de identificar como influyen las emociones en el
conductor para minimizar el riesgo de accidente y adaptar las caracteristicas
del vehiculo autonomo, mejorando la seguridad y el confort, tanto del piloto
como de los pasajeros. No hablamos de ciencia ficcion. EmotAl, el proyecto
con el que Evestel Iberia participa en la fase de aceleracion, lo hace posible.

90 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

aplicadas a las flotas de vehiculos de
transporte por carretera, tanto de mer-
cancias como de pasajeros. La firma
desarrolla y comercializa multitud de
servicios y soluciones de telematica y
telemetria que contribuyen a mejorar
la eficiencia y la productividad de las
flotas de vehiculos. Lo hace a través de
herramientas para el seguimiento y la
localizacion por GPS en tiempo real,
control de consumo de combustible,
optimizacion de rutas, monitorizacion
de la cadena de frio o tacografo digital.

Sin embargo, estas soluciones, aunque
muy innovadoras, se limitaban a mo-
nitorizar la actividad del vehiculo sin
prestar atencion al estado ni a la acti-
vidad del conductor y de los pasajeros.

Un paso mas en las

nuevas tecnologias

Para paliar esta laguna y dar un paso
mas en el uso de las nuevas tecnolo-
gias de inteligencia artificial y machine
learning, el equipo emprendedor de
Evestel concibid el proyecto EmotAl
(Emotional Artificial Inteligence).

“El producto se desarrolla sobre so-
luciones novedosas de inteligencia
artificial, concretamente en modelos

de aprendizaje profundo, y permite su
adaptacion a la medida de los clientes
para proporcionarles seguridad, re-
duccion de costes de mantenimiento
e incremento de la eficiencia de em-
pleados y vehiculos’, explica Félix Pri-
mo, CEO de la empresa.

EmotAl se dirige principalmente a dos
segmentos de clientes: empresas de
transporte de mercancias y pasajeros
por carretera y fabricantes de auto-
moviles. El objetivo es acceder gra-
dualmente a un mercado global que
comenzaria por el primer segmento
para posteriormente, gracias a su ex-
periencia y conocimiento del sector,
abarcar también el segundo.

Félix Primo asegura que la novedo-
sa aplicacion pretende aportar a las
empresas de transporte por carretera
ventajas muy interesantes, como re-
ducir los costes de reparacion de ve-
hiculos, primas de seguros y bajas la-
borales de los conductores. ;Como?
Permitiendo un mejor control de la
flota y evitando situaciones de peligro
que deriven en accidentes. Ademas, la
herramienta incrementa la seguridad
de la conduccion al aumentar el con-
fort y disminuir el ruido en forma de
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distracciones al volante, o que previ-
siblemente reducira drasticamente el
numero de muertes en la carretera y
el tiempo de inactividad de los vehi-
culos profesionales.

Evestel Iberia aplica la
inteligencia artificial en este
producto, capaz de detectar los
estados emocionales al volante

Por ultimo, EmotAl aspira a lograr un
modelo de conduccion eco-driving
que cumpla con los exigentes estan-
dares que ya se estan formulando para
la futura conduccidon autonoma real.
La herramienta también ofrece impor-
tantes posibilidades para los fabrican-
tes de vehiculos, entre ellas, adaptar
las caracteristicas del automovil para
mejorar la seguridad, el confort y la ex-
periencia del conductor y los pasajeros
a través de modulos de clasificacion
emocional e interfaces emociona-
les-cognitivos, asientos, reposacabe-
zas, limpiaparabrisas y espejos inteli-
gentes, aire acondicionado adaptativo
Yy numerosos servicios de entreteni-
miento y fidelizacion de clientes.

Un amplisimo mercado potencial

En Espafia existen 5.085.000 vehi-
culos profesionales, entre turismos,
furgonetas, camiones y autobuses, y
la start-up prevé que EmotAl alcance
el proximo afio en este segmento de
transporte de mercancias y pasajeros
una cuota de mercado del 0,35% que
llegaria al 5,90% en 2026.
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Del mismo modo, la produccion de ve-
hiculos alcanzo en 2019 las 2.822.632
unidades en Espafia, donde se matri-
cularon aquel afio 1.501.239 coches.
Evestel aspira a que su producto logre,
también en este segmento, una cuo-
ta de mercado del 1,59% en 2024, del
5,31% en 2025 y del 18,07% en 2026.
Pero las oportunidades de mercado no
terminan ahi, cuentan en la empresa,
que valora su participacion en la ace-
leradora como una gran oportunidad
para mostrar su tecnologia.

Asi, otro de sus potenciales son las
aseguradoras. Algunas ya comerciali-
zan para jovenes de 18 a 25 aflos po-
lizas telematicas en las que, mediante
un dispositivo instalado en el vehiculo,
controlan los horarios de conduccion
y las velocidades. Todo ello para de-
terminar el patron de conduccion de
cada conductor y tenerlo en cuenta a
la hora de renovar la poliza y estable-
cer la nueva prima.

EmotAl tiene aplicaciones en
el segmento de las empresas
de transporte y en las de
produccién de vehiculos

“EmotAl proporcionara a las asegura-
doras nuevos datos fundamentales para
determinar cada patron de conduccion
basado en las conductas y el estado
emocional, dos factores que aumen-
tan el riesgo de accidente y que van en
contra de los intereses de estas compa-
fias”, explica el CEO de Evestel Iberia.

BFA

UNA SOLUCION PIONERA
EN ESPANA

EmotAl puede presumir de ser
una solucion pionera en Espafia
porque actualmente no existe en
nuestro pais ningun producto que
identifique las emociones y que
sea capaz de analizar el compor-
tamiento humano para anticipar-
sey prevenir potenciales acciden-
tes al volante.

En otros paises si se han desa-
rrollado algunas herramientas de
este tipo, aunque los responsa-
bles de Evestel Iberia estan con-
vencidos de que el mercado es
lo suficientemente grande como
para permitir la entrada de com-
petidores que pueden repartirse a
los clientes.

Evestel Iberia es una start-up
tecnologica que centra su prin-
cipal actividad empresarial en la
venta y comercializacion de so-
luciones y servicios para el con-
trol, la gestion y la supervision de
la actividad de flotas de vehiculos
a través de la integracion de las
ultimas tecnologias.

La empresa prevé incrementar
este mismo ario el personal de
sus areas de |+D y de Desarro-
llo de Negocio, ademas de crear
dos nuevas direcciones: Ventas
y Financiera. Sus previsiones son
optimistas: sus responsables as-
piran a que las ventas de EmotAl
alcancen un milldon de euros en
2023, tres millones en 2024 y diez
millones en 2025.

® 0000000000000 000000000000000000000000

Las autoescuelas son otro potencial
cliente. Durante la realizacion de las
practicas por parte de los alumnos,
EmotAl podra generar informes de
evaluacion sobre las conductas y es-
tados emocionales de los conducto-
res, definiendo el perfil al volante de
cada aspirante a conseguir el carné.
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H-PLUG

H-PLUG, el plugin con ADN gallego creado para

revolucionar las puestas en marcha

#YPAOM

Hypnon Software Division, la spin-off
surgida hace tan solo dos afos de
otra empresa creada en 2016 (Hypnon
Programming S. L.) y dedicada a la ro-
botica industrial, logro ser selecciona-
da por BFA con un proyecto, H-PLUG,
que hoy esta en fase de consolidacion.

En sus instalaciones de Vigo, donde
tienen tanto sus oficinas como su ta-
ller de pruebas, la start-up desarrolla
un pequefo milagro: el programa Ro-
bot Plug-in (H-PLUG), pensado para
avanzar en un terreno, la robodtica,
muy acostumbrado a innovar.

Roberto Bugarin, gerente de la spin-
off, recuerda el origen del proyecto.
La idea surgid en Hypnon Program-
ming tras analizar lo que existia en el
mercado y después de comprobar
que los robots industriales, en reali-
dad, tenian muchas mas posibilidades,
pero funcionaban como esclavos y de
esta forma “no alcanzaban su maximo
rendimiento”, apunta Bugarin.

Hypnon quiere ampliar las
potencialidades de los robots
para que no sean meros
"esclavos” en el proceso
productivo

Basicamente, el proyecto consiste en
crear un software capaz de generar
unos plugin que permitan estable-
cer al robot como maestro de varios
equipos periféricos "y de esta manera
realizar una interface facil para el ma-
nejo de los mismos”, afiade el gerente
de la start-up.

Eficiencia, accesibilidad,

versatilidad y exclusividad
Hypnon Software Division nacio con
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El equipo de Hypnon Software Division.
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H-PLUG llega a la fase de consolidacion tras ser un alumno aventajado en
el programa BFA, donde el afio pasado superd con nota la fase de acelera-
cion. En la actualidad, desde su centro de operaciones en Vigo, la empresa
gue lo desarrolla ha realizado las primeras pruebas estableciendo el robot
como maestro en lugar de esclavo. Han sido un éxito.
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las ganas de quien empieza, con una
amplia experiencia acumulada en la
empresa matriz y con mucho talento,
tres rasgos que desde el principio im-
primen caracter a la joven firma.

A priori, el desarrollo en el que traba-
ja Hypnon Software Division aporta
al mercado cuatro importantes valo-
res diferenciales.

En primer lugar, incrementa la eficiencia
de los equipos al reducir tanto el tiem-
po como el personal necesario para la
puesta en marcha de los equipos, per-
mite eliminar el PCL (Controlador Légi-
co Programable) o sistema informatico
empleado en los sistemas de automati-
zacion industrial para manejar robots, ya
que el propio robot seria el maestroy no
seria necesario ningun tipo de progra-
macion para la puesta en marcha, con
la consiguiente reduccion de costes.

También aporta accesibilidad porque
su facil manejo incluye una gama que
va desde el nivel de usuario-operario
hasta el nivel de experto reservado al
personal de mantenimiento.

La versatilidad es otra de sus carac-
teristicas. El robot Plug-in permite un

mundo de posibilidades, aplicaciones
en distintos modelos de robots. Puede
aplicarse tanto en instalaciones nue-
vas COmo en procesos ya existentes,
incluso en espacios donde la alimen-
tacion de componentes se realiza de
forma repetida y manual que podrian
ser automatizados para reubicar a los
operarios en tareas que aporten mas
valor al proceso productivo.

Por ultimo, ofrece exclusividad, ya que
es perfectamente posible personalizar
la interface, segun las necesidades o
incluso las preferencias del cliente.

Aplicable en muiltiples sectores

Las aplicaciones comerciales y los
nichos de negocio de este desarrollo
son inmensas en sectores como la au-
tomocion, la alimentacion, el textil o el
farmacéutico. “Esta pensado para apli-
caciones de picking (preparacion de
pedidos) de piezas pequefias 0 me-
dianas, de entre 1y 250 milimetros o
hasta 250 gramos y en sistemas de ali-
mentacion multirreferencia”, explica el
gerente de Hypnon Software Division
antes de afadir que su desarrollo pue-
de ser de gran utilidad “en cualquier
aplicacion industrial de alimentacion
de componentes cuyos procesos
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H-PLUG

tengan la posibilidad de ser automa-
tizados”. Desde que el proyecto fue
seleccionado por BFA se realizaron ya
las primeras pruebas exitosas para es-
tablecer al robot como maestro, con-
trolando los periféricos en un sistema
de alimentacion flexible con camara,
flexibowl, alimentador e iluminacion
por luz artificial.

Las primeras pruebas del Robot
Plug-in fueron ya realizadas
con éxito para establecer al
robot como maestro

También se disefio el interfaz del soft-
ware, que generd los primeros plu-
gin o version 0 para dos modelos de
robot: ABB y Yaskawa. Pese a ser una
compafiia muy joven, la empresa matriz
viaja con sus desarrollos desde 2016 a
paises como Portugal, Alemania, Fran-
cia, Inglaterra, Republica Checa, Méxi-
coy China. Tal vez por ello, la spin-off a
la que dio lugar lleva la exportacion en
su ADN, por lo que, a largo plazo, entre
sus planes incluye internacionalizacion
del nuevo proyecto.

No obstante, los objetivos a corto y
medio plazo son menos ambiciosos,
aunque igual de apasionantes y es ahi
donde BFA tiene mucho que aportar.

“Gracias a las tutorias del BFA —sefiala
Bugarin— nuestro tutor técnico, Ivan
Garcia, pudo conocer de primera mano
las funcionalidades de nuestro produc-
to". Y estas funcionalidades captaron la
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atencion de Akwel, por lo que el ob-
jetivo mas inmediato de la start-up se
centra en poder implementar el Robot
Plug-In en uno de los procesos reales
de esta factoria.

Un gran potencial

A medio plazo, la compafiia aspira a
comercializar su producto en otras fac-
torias locales y escalarlo para hacerlo
compatible con otras marcas de robots
y sistemas periféricos. Como reto de
futuro también confia en convertirse
en un referente en sistemas de alimen-
tacion comandados por este plugin y
desarrollar el producto para exportar a
otros ambitos de aplicacion, como el
de la manipulacion o el paletizado.

Y es que, aunque en la actualidad la
start-up esta plenamente dedicada
al proyecto Robot Plug-in, al tratar-
se de una division de desarrollo de
software tiene potencial para dedi-
carse en el futuro a otros proyectos
de investigacion.

La empresa aspira a ser referente
en sistemas de alimentaciéony
exportar su proyecto a otros
ambitos

Por su parte, el principal campo de
actuacion de la empresa matriz de
la division de software, Hypnon Pro-
gramming, se centra en la ingenieria
industrial, la programacion y la au-
tomatizacion robotica. No obstante,
esta empresa de Vigo va mas alla y

BFA

LA FASE DE ACELERACION
MARCO EL CAMINO

El proyecto de Hypnon Soft-
ware Division se encuentra
ahora en proceso de consoli-
dacion, pero su eleccion en el
ano 2021 para formar parte de
la primera fase del programa de
BFA fue crucial para la empre-
sa. Aquello marco el comienzo
de todo. “En la fase de acele-
racion se gesto y desarrollo la
gran parte del proyecto’, re-
cuerda Roberto Bugarin.

El gerente de la spin-off de
Hypnon Programming asegu-
ra que por aquel entonces la
eleccion de la iniciativa “nos
permitid crear nuestra subsi-
diaria de desarrollo (Hypnon
Software Division), que es la
encargada de realizar el pro-
yecto con el apoyo técnico de
la empresa raiz".

‘Desde la parte técnica, los
requerimientos del programa
BFA nos obligaron desde el
minuto uno a fijar y cumplir
rigurosamente los plazos y ob-
jetivos siguiendo una serie de
tutorizaciones, y eso supuso
un impulso notable para pasar
de laidea a la realidad”, explica.
El contenido y calidad de las
formaciones son otros dos as-
pectos del programa que des-
taca Bugarin.
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también contribuye al desarrollo de
los programas estratégicos de digi-
talizacion de las factorias gallegas,
ademas de impartir formacion tanto a
empresas Como a autonomos.

Personalizadas y adaptadas a las ne-
cesidades de cada cliente, Hypnon
Programming ofrece formacion en
robdtica industrial y colaborativa a di-
ferentes niveles o en aplicaciones es-
pecificas como la inteligencia artificial.
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INCIDENCE CLOUD

Incidence Cloud desarrolla una plataforma digital
que aumenta la conectividad en carretera

O incidence

El objetivo de Incidence Cloud S. L,
con sede en Vigo, es generar innova-
ciones en materia de seguridad en ca-
rretera mediante el disefio y el desarro-
llo de las mas avanzadas tecnologias
capaces de conectar “asfalto, personas
y maquinas’, como reza su slogan.

“Incidence nace de la necesidad de
acelerar el proceso de digitalizacion
de la nueva movilidad para poder
hacer de las carreteras un lugar mas
seguro para todos, dotando a la sefia-
lizacion analdgica de un aliado virtual
que amplia su eficacia y permite anti-
cipary resolver situaciones de riesgo”,
explica Carlos Conde, el gerente de
Incidence Cloud.

La solucion de esta empresa
de Vigo garantiza la
geolocalizacion del vehiculo
y avisa de cualquier averia o
accidente

Adicionalmente, el producto desa-
rrollado por la empresa gallega per-
mite digitalizar la asistencia en carre-
tera y, con ello, también facilita una
atencion mas rapida a cualquier au-
tomovilista que sufra un percance en
una via de circulacion.

Compatible con los sistemas Android
e 10S, la app de Incidence consigue
ubicar a cualquier usuario que haya
activado su geolocalizacion para que,
de esta forma, los servicios de asisten-
cia puedan acudir en el menor tiempo
posible al punto donde se encuentre.

Ademas, si el conductor dispone de
una baliza V16 compatible comer-
cializada por HelpFlash, empresa
considerada como la hermana ma-
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Incidence APP es la aplicacion de asistencia en carretera que actua como copiloto.
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Un copiloto digital que ofrece al automovilista una conduccion mas segu-
ray, a la vez, garantiza una conectividad a prueba de averias para poder
reportar cualquier incidencia. Eso es basicamente Incidence, el producto
con el que la joven empresa gallega Incidence Cloud, S. L. ha sido selec-
cionada este aflo por BFA para formar parte de la fase de aceleracion.
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yor de Incidence Cloud, podra acti-
varla en modo emergencia y hacer-
se visible a otros conductores.

El producto de Incidence Cloud re-
porta detalles de la incidencia, ya
sea accidente o averia y sus pres-
taciones no terminan ahi, sino que
gestiona la ayuda necesaria en fun-
cion de cada caso.

Averia o accidente

De este modo, si se trata de una
averia o un accidente sin victimas, la
aplicacion envia a la compafiia ase-
guradora la informacion de la inci-
dencia y el usuario, ademas, puede
seguir en tiempo real el recorrido
del servicio de asistencia en carrete-
ra que va en camino.

En caso de accidente, Incidence pone
al usuario inmediatamente en con-
tacto con el servicio de emergencias.

Aunqgue inicialmente fue concebida
como una aplicacion para ser des-
cargada en el smartphone, Incidence
ofrece también una version Auto que
puede ser utilizada desde el salpicade-
ro del vehiculo simplemente pulsando
un boton del navegador del automovil.

Esta funcionalidad permite ademas
la conexion con la Direccion General
de Trafico (DGT), que podra advertir
a otros conductores de un percance,
informacion que contribuira a mejo-
rar la seguridad en el caso de que el
siniestro haya provocado problemas
en algun vial de la red de carreteras.

El servicio ofrece, ademas, una infor-
macion tan amplia como valiosa a las
compafiias aseguradoras, ya que pro-
porciona detalles sobre las inciden-
cias de sus clientes. De esta manera
obtienen analisis completos del volu-
men de incidencias dependiendo de
la localizacion.

Las posibilidades de la aplicacion no
finalizan en las prestaciones o venta-
jas para conductores y aseguradoras.
Su mercado potencial es aun mayor:
con Incidence los fabricantes de co-
ches pueden detectar las averias de
los vehiculos de su marca y recoger
datos que les ayudaran a mejorar la
calidad del servicio porque el produc-
to reporta incidencias de cada uno de
los modelos de coches.

Otro de los sectores que poten-
cialmente pueden convertirse en
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INCIDENCE CLOUD

usuarios de la aplicacion es el de las
empresas que realizan trabajos de
conservacion de carreteras. Inciden-
ce permite conocer todos los deta-
lles de las actualizaciones que reali-
zan sus equipos.

Incidence puede utilizarse
desde el teléfono movil

o incluso desde el propio
navegador del vehiculo

De hecho, con Incidence se loca-
liza facilmente a todos los equipos
de trabajo que estén actuando en
la carretera y se identifica el tipo de
actividad que estan llevando a cabo.
Por este motivo, al recopilar todos los
datos de su actividad se disminuye el
nivel de riesgo.

Ademas, la aplicacion también per-
mite automatizar el reporte de las
incidencias a través de la conexion
de los distintos dispositivos de sequ-
ridad, ya sean conos, paneles o cual-
quier otro mecanismo.

En resumen, la aplicacion ofrece una
experiencia plena en carretera y muy
completa al hacer una apuesta por la
innovacion y la compatibilidad deriva-
das de una conectividad universal.

En este sentido, el gerente de Inci-
dence Cloud, Carlos Conde, asegura
que el producto “aporta a la industria
de la automocion un canal directo
para hacer sus vehiculos mas seguros,
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mas conectados, mas accesiblesy, en
definitiva, mas humanos, al mejorar la
experiencia del usuario ante cualquier
tipo de incidencia que pueda sufrir al
volante de su vehiculo”.

‘A los automouvilistas, Incidence les
aporta la tranquilidad de saber que es-
tan acompafados en el caso de sufrir
un accidente o una averia en su vehi-
culo, proporcionandoles una asisten-
cia digital y personalizada®, afiade.

Un producto novedoso

Las aseguradoras cuentan en oca-
siones con apps que permiten dar
avisos en caso de averia, pero nin-
guna de ellas tiene conectividad con
sefiales V16, como la de las balizas
que comercializa HelpFlash, y este
aspecto hace que actualmente no
exista en el mercado ningun otro
producto similar.

El producto tiene utilidades para
automovilistas, aseguradoras y
empresas de distintos sectores

El hecho de que BFA haya seleccio-
nado Incidence como uno de los
desarrollos incluidos en la sexta fase
del programa de aceleracion supo-
ne, para el gerente de la empresa, “el
reconocimiento de que nuestra pro-
puesta de negocio tiene sentido para
una aceleradora de tanta relevancia
en el sector de la automocion”. Por
otra parte, y desde el punto de vista
del negocio, Conde esta convencido

BFA

UNA PLANTILLA DE
20 TRABAJADORES

Incidence Cloud S. L. nacio
hace apenas dos afios como
spin-off de Netun Solutions,
la empresa precursora de Help
Flash, con el objetivo principal
de desarrollar una plataforma
de conectividad loT (el internet
de las cosas) para embarcar la
tecnologia de comunicacion
empleada por sus balizas en
el propio vehiculo de tal forma
que, ante un accidente o ave-
ria, el propio vehiculo pueda
enviar una senal que alerte a
las autoridades y al resto de los
automoviles que circulen por
la misma via.

Con una plantilla de 20 per-
sonas, la empresa ve el futuro
con ilusion y se plantea como
objetivo para este ano exten-
der su plataforma a nuevos
clientes y aumentar el numero
de usuarios de Incidence App.

Alser su producto 100% digital,
la compania no se vio afectada
por los problemas de desabas-
tecimiento de materias primas
y que a nivel general padecio,
especialmente durante el ulti-
mo afo, el sistema productivo
del sector de la automocion
en Espana.
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de que este hecho "nos ayuda a tener
una vision externa que nos permitira
enriquecer nuestro producto”.

“‘Ademas —continda el gerente de
Incidence Cloud— BFA nos aporta
una visibilidad muy amplia en el am-
bito de la fabricacion de vehiculos,
nos permite entrar en contacto con
las OEMs (fabricantes de equipos
originales) y con los centros tecno-
logicos, accediendo a tutoriales de
primer nivel que tienen una amplisi-
ma experiencia”.
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INNETIK

Innetik, la solucion perfecta para pymes: optimiza
la energia para un consumo eficiente

innetik

By Inycom Innova

Con los precios de la energia mas ca-
ros de la historia, Innetik tiene todas las
papeletas para triunfar: es una solucion
practica, innovadora y nace para aho-
rrar costes y potenciar la sostenibilidad
de las empresas. El objetivo de la com-
pafila que estd detras de la idea, Iny-
com Innova, es tan ambicioso como
justo: democratizar el acceso a la digi-
talizacion y transformacion energética
con herramientas que hagan posible
una mayor eficiencia, racionalidad y
uso de la energia. ;Alguien da mas?

El proyecto permite que todas las
empresas, al margen de su tamafio,
compitan en igualdad de condicio-
nes, reduciendo su impacto energé-
tico al amparo de la tecnologia cloud
computing y la algoritmia verde. Se
trata de que todas las compafiias
puedan conectar las operaciones, la
energia y la sostenibilidad bajo una
misma solucion.

El proyecto permite que todas
las empresas, al margen de su
tamario, compitan en igualdad
de condiciones

“Nuestro nicho son empresas con
maquinas o lineas de proceso con
un punto de partida en un consumo
energético medio con independencia
del tamafo de estas pero con gran
potencialidad en la pequefia y media-
na empresa gracias al servicio presta-
do”, explica Benito Grande, CEO de
Inycom Innova, firma con sede en A
Corufiay spin off de Inycom, empresa
de ambito nacional especializada en
dar respuesta a las necesidades tec-
nologicas que dinamicen e impulsen
los negocios a través de grandes dosis
de innovacion.
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Innetik es un proyecto de Inycom Innova que nace para ahorrar costes a las empresas.
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Cualquier empresa deberia tener acceso a la digitalizacion y transformacion
energética. Con esta filosofia nace Innetik, el proyecto de Inycom Innova
basado en la eficiencia en los procesos v la trazabilidad verde para demo-
cratizar un servicio esencial, la energia, en un sector, el industrial, donde las
pymes juegan con desventaja. Innetik llega para cambiar las reglas del juego.
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Y de las inquietudes y planes de in-
novacion y proyeccion de personas
que la matriz promueve desde los
anos 80, nace Inycom Innova con
un proposito muy claro: potenciar
el desarrollo de productos y servi-
cios especializados.

En realidad, la solucidn supone un
paso mas del proyecto Connetik360,
con el que la empresa ya participo el
pasado afio en BFA en fase de acelera-
cion. Ahora, llega a la fase de consoli-
dacion del programa con Innetik, que
permitira, bajo la misma modalidad de
“Energy as Service’, complementar a
Connetik360 a través de la inteligen-
Cia analitica energética y la trazabilidad
verde en origen. Estos son los factores
que la convierten en una solucion di-
ferente. Por eso es singular.

Explican en la empresa que Conne-
tik360 rompio en su dia un paradigma
en el mercado del control energético
por su modalidad Energy as a Service
(EaaS), modelo por el que el cliente fi-
nal solo paga por el servicio que reci-
be. Innetik es su prolongacion naturaly
no por la infraestructura que soporta el
servicio como hardware o plataformas
software de monitorizacion..

“La transicion ecoldgica ha llegado
para quedarse, generando un efecto
empuje en la sostenibilidad empresa-
rial derivada de los planes europeos
Green Deal o como el Plan Nacional
Integrado de Energia y Clima (PNIEC)",
subraya Grande.

El CEO recuerda que “el escenario
energético ha cambiado y hay un nue-
vo futuro; por ello, las empresas deben
adaptarse a una nueva realidad de efi-
ciencia y sostenibilidad, donde la ener-
gia en formato de autoconsumo sera
un elemento mas de la infraestructura
de las fabricas”. Sin embargo, muchas
de ellas se encuentran con un escollo
importante: no son capaces de trasla-
dar estrategias y retorno de valor a su
producto por estas acciones e inver-
siones mas alld que un ahorro en los
costes energéticos en factura.

Innetik llega para satisfacer una nece-
sidad no cubierta: alcanzar un nuevo
nivel de gestion empresarial y ener-
gética vinculada a la sostenibilidad y
las operaciones.

Inteligencia artificial

Gracias al apoyo de la inteligencia arti-
ficial, "determinadas labores de aseso-
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INNETIK

CONSTRUYENDO EL FUTURO
| OPERACIONES | | SOSTEMBILIDAD |

ARTIFICIAL
INTELIGENCE

Innetik Smart

PERFORMANCE ANOMALIES

Detecta por medio de inteligencia artficial
las anomalias energeticas de tus procesos

Innetik Alert
SMART EVENTS TRAKING

Asistente inteligente para as recomendaciones
energéticas acorde a tu plan productivo

ramiento energético seran automati-
zadas, reconduciendo esta capacidad
(recursos-persona) al analisis de valor
sobre escenarios energéticos comple-
jos’, subraya Benito Grande.

Es un paso mas del proyecto
Connetik360, con el que la
empresa participé en 2021 en
fase de aceleracion

Desde el punto de vista técnico, Inne-
tik (que es un servicio) hace uso de un
software modular y compatible con
Connetik 360, donde la eficiencia en
los procesos se consigue por medio
de la inteligencia analitica energéti-
ca, con la deteccion de anomalias en
modo autdonomo, teniendo en cuenta
la programacion operativa de la planta
como factor diferencial.

El otro pilar esencial de la solucion es la
trazabilidad verde en producto y opera-
ciones. Se logra asignando y registran-
do el porcentaje de energia renovable
consumida en los procesos y produc-
tos, ademas de la monitorizacion de
contribucion en huella de carbono.

“Habilitaremos la capacidad de medir
la ecoeficiencia, entendida como la ra-
tio entre el valor afiadido de lo que se
ha producido y su impacto ambiental.
Las empresas normalizaran y estanda-
rizaran la unidad (€/t CO,eq) como va-
lor diferencial en el valor agregado de
su producto para diferenciarlo de sus
competidores”, apuntan. Considera el
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SUSTAINABLE
OPERATIONS

Innetik Green Traceability
RENEWABLE ENERGY

Trazabilidad del aporte de energia
verdevinculada a to producto

Innetik Operations

sl CARBON FOOTPRINT OPERATIONS

La huella de carbono de tus procesos.
de modo sencillo e inmediato.

CEO que el acompafiamiento de los
tutores, el mix de formacion y las po-
sibilidades de financiacion al desarro-
llarse en un entorno fuertemente em-
presarial y sectorial son cruciales para
el éxito del Innetik, que esta integrado
por cuatro moédulos funcionales que
conectaran las operaciones, la energia
y la sostenibilidad empresarial::

e Innetik Smart: detectara y adver-
tird de desvios en las lineas base de
consumo sobre los sistemas produc-
tivos, teniendo en cuenta las drdenes
de fabricacion y el comportamiento
de sistemas.

e Innetik Alert: es un modulo de alar-
mas inteligentes vinculado a la progra-
macion operativa de la planta. A través
de una calendarizacion, se optimiza-
ran los consumos ocultos. Permitira
corregir comportamientos anomalos y
desvios en la demanda de potencia y
energia programada.

La herramienta se asienta en dos
pilares: eficiencia en los procesos
y trazabilidad verde

e Innetik Green Traceability: hara
posible secuenciar y generar la tra-
zabilidad de energia verde en el
producto. Las empresas con apor-
tacion renovable podran conocer la
asignacion energética de cero emi-
siones que estan trasladando a cada
orden de fabricacion y al ciclo de
vida del producto.

BFA

EL RETO:
CONSEGUIR 25 CLIENTES
EN UN ANO

Si hubiese que definir a los
potenciales clientes de Inne-
tik nos encontrariamos con
un perfil bastante parecido a
este: pymes con un consumo
energético importante y per-
tenecientes, en su mayoria, al
sector de la automocion.

En la empresa piensan a lo
grande y sus proyectos a me-
dio y largo plazo son ambi-
ciosos. “Tratamos de obtener
25 clientes este afio y el doble
en el siguiente”, indican en la
compafia, donde alaban el
contenido del programa BFA
por muchas razones.

“Tener la oportunidad de parti-
cipar en un programa de ace-
leracion y ahora de consolida-
cion es lo ideal”, indica Benito
Grande. En este sentido, expli-
ca que el programa les ha ayu-
dado a aterrizar. "“Nos da focoy
nos pone metas que Nos Mo-
tivan a un desarrollo mas ra-
pido”, sefala el CEO, mientras
insiste en que la formacion es
el mayor de los regalos.

“Sirve para entender los retos
futuros en la vertiente mas em-
presarial”, sostiene al tiempo
que alaba el papel de los tuto-
res: “Nos guian en las cuestio-
nes criticas donde no tenemos
la experiencia o la confianza
para tomar una decision”.

® 0000000000000 000000000000000000000000

e Innetik Operations: permitira au-
tomatizar el calculo de la huella de
carbono del proceso, evitando asi
estudios adicionales y dando visibi-
lidad a mejoras organizacionales en
su camino al cumplimiento Objetivos
de Desarrollo Sostenible (ODS) fija-
dos por las Naciones Unidas.
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INNOVALOG

Innovalog aspira a convertirse en la baza de la
ingenieria aplicada a la logistica interna

MACTUM

T ECHNOLOG

Aquel proyecto en Volkswagen México
culmind con éxito. Eso llevo a los res-
ponsables de Mactum a plantearse la
posibilidad de realizar productos y ser-
vicios vinculados a la logistica interna
en los que sea posible hacer estudios
de simulacion y también propuestas de
sistemas avanzados de logistica interna.
Y, ademas, con un plus muy atractivo:
que no sean cautivos ni propiedad de
grandes casas comerciales con ele-
mentos estandar y poco customizables
a medida de las necesidades del cliente.

Asi nacio Innovalog, una iniciativa para
desarrollar programas y servicios de
simulacion de flujos bajo software li-
bre sin tener que contar con licencias
comerciales que encarecen sensible-
mente el proceso industrial para, fun-
damentalmente, optimizar los flujos
de entradas y salidas y calcular tanto
capacidades como ocupaciones.

Un proceso de logistica interna
desarrollado en la planta de
Volkswagen en México fue el
germen de Innovalog

El producto desarrollado por esta em-
presa viguesa ofrece también la mo-
delizacion de los sistemas actuales
para contrastar posibles mejoras de
gestion del propio almacén o para rea-
lizaciones de retrofittings, una practica
en auge a raiz de la tendencia hacia el
cambio del modelo energético.

Innovalog también permite la mo-
delizacion de conceptos en nuevos
sistemas con el fin de dimensionar la
solucion mas adecuada para cada ne-
cesidad, asi como la obtencion de co-
digos para ser usados como base, tan-
to en la programacion del sistema de
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Innovalog surgio tras la realizacion, por parte de Mactum Technologies,
de un proyecto vinculado a los sistemas de logistica interna en la planta

de Volkswagen de Puebla

(México), donde la firma alemana realiza el re-

trofitting (transformacion de un modelo propulsado con combustible fosil
en vehiculo hibrido o eléctrico) a nivel software y redes de comunicacion
industriales del almacenamiento automatico de piezas de proveedores.
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control de campo como en la comuni-
cacion con sistemas de nivel superior.

Aplicaciones en almacenes

El producto tiene importantes posibi-
lidades en el campo logistico. No en
vano, se desarrolld un prototipo de al-
macen, incluyendo un carrito shuttle
o de dos gjes, considerando parame-
tros de eficiencia energética, tanto a
nivel mecanico como a nivel eléctri-
co y de control, asi como de interfaz
con sistemas de control superiory, en
cualquier caso, garantizar la optimiza-
cion del sistema de carga energética.

La aplicacion Innovalog permite ade-
mas mayores facilidades para investi-
gar la utilizacion de nuevos materiales
para el soporte de cargas, orientados a
la reduccion de peso como a su reci-
clabilidad, reutilizacion o sustitucion de
los palés de madera por otros de mate-
riales con mayor durabilidad, asi como
para reducir la masa a transportar tanto
dentro como fuera del almacén.

Carlos Brion, CEO de la empresa, esta
convencido de que las principales
aportaciones de Innovalog a la indus-
tria de la automocion son la adapta-

bilidad a las necesidades del cliente
y la independencia de softwares de
simulacion logistica comerciales y de
costes elevados, lo que permite a las
empresas liberarse de la cautividad de
productos estandarizados para poder
usar uno customizable a la medida de
sus propias necesidades.

Y es precisamente ahi donde Innova-
log marca la diferencia, ya que en la
actualidad no existen en el mercado
nacional productos similares mas alla
de los producidos por las grandes fir-
mas comerciales del sector, la mayo-
ria de ellas extranjeras.

Reconocimiento de BFA

Para Carlos Brion, el hecho de que
BFA haya seleccionado su desarrollo
en su apartado de aceleracion de esta
sexta fase del programa supone “un
reconocimiento por parte del comité
y, al mismo tiempo, un gran soporte
tanto a nivel técnico como de gestion
por parte de BFA, ademas del apoyo
economico necesario para seguir de-
sarrollando un producto propio”.

EL CEO de la compafiia valora también
el networking, tanto con las otras ini-
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ciativas de BFA, con los organizadores
e impulsores del programa de ace-
leracion, asi como con las compa-
fAias que forman parte del Cluster de
Empresas de Automocion de Galicia
(Ceaga), una agrupacion cuyo objeti-
vo principal es situar al sector de la au-
tomocion de Galicia en una destacada
posicion de liderazgo competitivo y
sostenible a nivel global.

El producto permite a

las empresas liberarse de
softwares de simulacion
comerciales que resultan
muy costosos

En la actualidad, la firma realiza pro-
yectos de sistemas avanzados de lo-
gistica interna, aunque Brion asegura
que gracias a la iniciativa BFA "tene-
mos serias expectativas de poder cu-
brir las necesidades del sector del
automovil en lo que al core business
se refiere y que hasta ahora los poten-
ciales clientes no expresaban, ya fuese
por sus elevados costes o por la poca
flexibilidad en la customizacion de
productos a medida”“.

Impactos positivos

y negativos

Explica el CEO que la situacion ac-
tual del sector de la automociony, en
general, del panorama industrial glo-
bal tras la pandemia, los problemas
de transporte, la crisis de las materias
primas y la guerra de Ucrania impiden
hacer una prevision de ventas o un
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plan comercial realista para Innovalog,
pero Carlos Brion esta convencido de
que ‘las expectativas son realmen-
te buenas dada la respuesta recibida
hasta ahora en las compafias en las
que hemos presentado nuestros pro-
ductos y servicios”.

En este aspecto, sostiene incluso que
los acontecimientos ocurridos duran-
te los dos ultimos afios a nivel mun-
dial han tenido, obviamente, impac-
tos negativos en el sector industrial,
“pero también han generado impac-
tos positivos para nuestros produc-
tos”, asegura.

Entre los principales aspectos negati-
vos Carlos Brion menciona el freno en
las inversiones de los clientes —e in-
cluso la paralizacion de algunos pro-
yectos que se encontraban en cur-
so- Yy la ausencia de la planificacion
necesaria para acometerlos, dada la
incertidumbre en las planificaciones
de producciones y de paradas de pro-
cesos productivos.

El desarrollo facilita la
investigacion del uso de
nuevos materiales en los
almacenes de las
factorias

Entre las consecuencias positivas, el
CEO de Innovalog destaca que aho-
ra los potenciales clientes “intentan
hacerse mas competitivos con la
implantacion de sistemas que im-

BFA

UNA INICIATIVA
NACIDA EN EL SENO DE
UNA START-UP

Innovalog nacio en el seno de
Mactum  Technologies, una
empresa de reciente creacion
(2022) que incorpora a su por-
folio sus productos y servicios.
Con wuna plantilla pequefia,
pero con mucho talento, la
empresa esta en fase de cre-
cimiento y cuenta con una red
de colaboradores para aquellas
actividades del proceso indus-
trial que actualmente todavia
no desarrolla, fundamental-
mente las referidas al disefio y
la fabricacion mecanica.

Junto a sistemas avanzados
de logistica interna (Innovalog)
como la simulacion de proce-
sos logisticos internos o siste-
mas fisicos a la medida de cada
cliente, Mactum Technologies
dispone de productos y servi-
cios de ingenieria de procesos,
automatizacion y robotica me-
diante asistencia técnica y pro-
yectos cerrados llave en mano.

Los sectores del naval o el ali-
mentario, pero, muy especial-
mente, el del automovil, con-
forman la clientela diana de
Mactum Technologies, por lo
que la seleccion de su proyecto
Innovalog para la fase de ace-
leracion de proyectos adquiere
una especial importancia para
los responsables de la empre-
sa que, aunque acaba de nacer,
apunta alto.
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pliguen a medio plazo una mayor
reduccion de costes”. Y es en este
escenario en el que se mueve Mac-
tum: en el campo de la ingenieria de
procesos; en la automatizacion y ro-
botica industrial de las factorias; y, en
general, en los servicios de ingenieria
para la industria.
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IVM, la herramienta que permite reuniones con
avatares hiperrealistas y sin limite de usuarios

-
T ELekeiid

Tras comprobar que las actuales plata-
formas de reuniones virtuales no pro-
porcionaban la vertibilidad necesaria
para trabajar con objetos o disefios 3D
ni ofrecian posibilidades multiusuario
ni eran inmersivas, en TSE Digital Inno-
vation crearon una nueva herramienta.

Con la llegada de la Covid-19 “se hizo
evidente la necesidad de contar con
una aplicacion capaz de hacer vali-
daciones de productos o instalacio-
nes desde cualquier parte del mundo
y, sobre todo, pudiendo contar con
las mismas herramientas de software
industriales de la actualidad”, explica
José Palacios, CEO de TSE Technolo-
gy, la empresa matriz.

La necesidad de una
herramienta de encuentros
virtuales interactivos se hizo
patente tras la aparicion de la
Covid-19

El desarrollo nacié dentro de las ne-
cesidades propias de un OEM (fabri-
cante de equipos originales) de auto-
mocion. Asi, IVM, las siglas en inglés
de Encuentros Virtuales Interactivos,
hace posible lo que parece imposi-
ble: reuniones virtuales de los distin-
tos actores que participan en los pro-
cesos de validacion de un producto
o instalacion.

A través de IVM, los responsables de
seguridad y calidad, los proveedores
Tier 1 o Tier 2 o (proveedores de pri-
mer o segundo nivel) o los responsa-
bles de produccion, aunque cada uno
se encuentre en una localizacion geo-
grafica diferente, coinciden en una es-
pecie de metaverso virtual para traba-
jar sobre un mismo producto.
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Metaverse tools by TSE Innovation Team, lead by Jose Canovas
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TECHNOLOGY

Raise Hand
)

Captura de pantalla de una reunion virtual con la herramienta [IVM.
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Reuniones virtuales inmersivas a traves de un avatar hiperrealista en una pla-
taforma que permite ensefar, disefiar, construir y que valida productos indus-
triales o Cads 3D en prototipo o en cualquier fase de su desarrollo. Eso es VM,
las siglas en ingles de Encuentros Virtuales Interactivos, el proyecto con el que
TSE Digital Innovation, cuya matriz es TSE Technology, participa en BFA.
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Aplicable en multiples sectores

La herramienta es perfectamente re-
plicable en otros sectores porque el
cad que se introduce en la plataforma
puede ser cualquier producto con re-
presentacion digital, o incluso puede
carecer de él. "Permite hacer presen-
taciones PDF o conferencias inmersi-
vas’, aflade el CEO de TSE Technology,
al tiempo que destaca su versatilidad.

“El proyecto es valido para secto-
res de formacion, salud, marketing
para showroom de productos, para
el mundo retail, militar, aeroespacial,
naval... para cualquier sector que ne-
cesite reunirse de manera inmersiva
y donde se necesita ensefiar, disefiar,
construir y validar productos indus-
triales o instalaciones en general’, dice
José Palacios.

El responsable de TSE Technology esta
convencido de que el hecho de que
esta aplicacion haya sido seleccionada
por BFA en la fase de aceleracion mar-
cara un punto de inflexion para la com-
pafiia. “Nos dara visibilidad en las OEM
y TIERS de automocion y, en general,
es una ventaja para el acceso a CEA-
GA, ademas, nos ofrece la posibilidad
de tener una mentorizacion experta a

nivel de gestion y a nivel técnico”.

“También nos aporta perspectiva y la
oportunidad de realizar pruebas piloto
de estrés de la aplicacion, contando
con un uso masivo de ella por parte de
diferentes usuarios con distintos roles
o caracteristicas”, aflade Palacios.

Buenas previsiones

Los responsables de la empresa pre-
vén un gran volumen de usuarios con-
currentes en la plataforma, ya que la
demanda actual de mundos virtuales
inmersivos —multiusuarios represen-
tados con identidad digital— vive un
momento dulce, especialmente a raiz
de la pandemia, que practicamente
acabo con las reuniones presenciales.

“Esperamos contar con una beta an-
tes del cuarto trimestre de este afio y
tener asi presencia en la mayoria de
las OEM y TIERS de automocion, entre
otros sectores potencialmente intere-
sados en Interactive Virtual Meetings’,
apunta José Palacios.

Asegura el CEO que en el mercado
no hay ningun producto de caracte-
risticas similares a IVM para reuniones
virtuales de multiusuarios. "Alternativas
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IVM

Multimode measurer

como Facebook Workrooms o Spatial
carecen de las herramientas técnicas
industriales necesarias para validar pro-
ductos, como pueden ser herramientas
de corte por malla poligonal, medicion
entre aristas, entre bordes, entre obje-
tos o distancia maxima o minima, de-
teccion de interferencias mediante co-
lision entre zonas 3D...", aclara.

Inicialmente pensado para

el sector de automocion, es
replicable en la industria militar,
de ensefianza o de salud

Tampoco para realizar marcas sobre el
cad para sefalizaciones o generar di-
sefios o posibles afladidos conceptua-
les, importar modelos 3D en tiempo de
ejecucion, etc. “En definitiva, IVM cons-
ta de las herramientas técnicas necesa-
rias para los ingenieros, y su enfoque va
mas alld de otros mas genéricos y que
no estan tan enfocados a industria”,
sostiene el CEO de TSE Technology.

TSD Digital Innovation,

la poderosa hermana pequeiia
Actualmente, TSE Technology cuenta
con una plantilla de 19 trabajadores,
entre desarrolladores de realidad vir-
tual, ingenieria e investigadores, y el
pasado afio facturd 2.144.545 euros.
Su hermana menor, TSD Digital Inno-
vation, que es la que desarrolla IVM,
tiene en plantilla a dos personas: Pe-
dro Sanjuan Castafier, coordinador de
desarrollo de producto, y Sergio Espi-
nosa Galvez, XR Developer.
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La tecnologica ofrece soluciones de
ingenieria sobre procesos de produc-
cion y diferentes tipos de formacion
especializada que abarca distintos ro-
les, desde operarios hasta ingenieros.
Ademas, TSE Technology esta espe-
cializada en la virtualizacion de servi-
cios de formacion y aporta solucio-
nes con aplicaciones digitalizadas e
instalaciones automatizadas en lineas
de montaje.

Aunqgue tiene clientes en varios sec-
tores industriales y de salud o educa-
cion, desde el principio la matriz de
TSE Digital Innovation se enfocd al
sector de la automocion. Hoy cuenta
entre sus clientes con gigantes de la
talla de Stellantis, Ford o Jaguar.

Economia circular

Una de las lineas de desarrollo en las
que se encuentra inmersa TSE Tech-
nology es la creacion de procesos de
reutilizacion y segunda vida de bate-
rias de iones de litio para abastecer
sistemas energéticos, tanto industria-
les como en el resto de los sectores
nacionales.

TSE prevé contar antes de
que finalice este afio con una
version beta de su producto

La firma dedica buena parte de sus
esfuerzos en reforzar el tejido em-
presarial nacional y en promover la
economia circular. TSE afronta el afio
con muchos planes en su cartera.

BFA

MAS DE 30 ANOS
ROMPIENDO LIMITES

Con una experiencia acumulada
de mas de 30 afios, TSE se dedica
al disefio y desarrollo de solucio-
nes avanzadas de ingenieria para
la automatizacion de procesos.
Su apuesta por el [+D+i ha sido
la constante de una labor orien-
tada, fundamentalmente, a pro-
porcionar la maxima satisfaccion
a sus clientes en diferentes areas
de actividad que demanda la in-
dustria, como la ingenieria de
automocion, la formacion téc-
nica mediante realidad virtual o
mixta, la especializacion en mo-
vilidad eléctrica y la investigacion
en estas ramas tecnologicas.

Este fomento de la innovacion
dentro de la empresa hace que, a
razén de mantenerse en la van-
guardia tecnoldgica, la empresa
identifique limitaciones tecnolo-
gicas del sector para asi investigar,
disefiar y desarrollar soluciones.

La necesidad de estos proyec-
tos de desarrollo surge a raiz de
la répida aparicion de complejos
equipos industriales que auto-
matizan cada vez mas los pro-
cesos de produccion, porque la
gran diversidad de maquinas y
sus diferentes funcionamientos
hacen que sea muy complicado
su conocimiento completo por
parte de los equipos que confor-
man las empresas.

Pretende sequir posicionandose a la
vanguardia de los proyectos de [+D
sobre procesos de fabricacion, invo-
lucrandose en los distintos consor-
cios con OEM y empresas punteras
del sector, ademas de situarse como
empresa lider en el campo de solu-
ciones VR e integrar nuevas tecno-
logias loT, Machine Learning e IA en
los procesos productivos del sector
industrial. Todo un reto.
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KIWANDA LEAN RFID

La revolucion llega a los inventarios: soluciones a
medida para hacerlos agiles y sin fallos

KIWANDA

BORN TO IDENTIFY THE WORLD

Aumentar la productividad, reducir
costes y reforzar la seguridad son solo
algunas de las ventajas que ofrece la
tecnologia RFID, cada vez mas pre-
sente en sectores como la alimenta-
cion, el textil o el sanitario. Lo saben
bien Paco Robredo, Angel y Santi, un
diplomado en direccion de empresas,
un ingeniero informatico y un ingenie-
ro de telecomunicaciones que se co-
nocieron a raiz de sus respectivos tra-
bajos para Inditex, todos relacionados
con esta tecnologia.

Hace dos afios decidieron cambiar de
rumbo, dar el paso y cumplir un sue-
fo: lo llamaron Kiwanda y hoy es una
realidad: una empresa de ingenieria
especializada en tecnologia RFID que
desarrolla soluciones a medida (enten-
diendo como solucion un conjunto de
software, hardware y etiquetas RFID) y
adecuadas a las necesidades de cada
sector. Su punto diferencial lo aporta
la personalizacion de cada uno de los
proyectos que salen de la compafiia.

Kiwanda Lean RFID permite
evitar trabajos innecesarios,
aumentar la precisidn y llevar al
minimo las mermas

Con una trayectoria laboral impeca-
ble, los tres socios habian trabajado
con multinacionales en areas como
transformacion digital, software de
gestion, Lean Manufacturing, loT, Big
Datay, por supuesto, en sistemas RFID,
una tecnologia donde ahora aspiran a
convertir Kiwanda en referente.

La companfia busca soluciones tec-
nologicas para que los inventarios
nunca den problemas, sino que sean
ejemplo de gestion. Asi, tras analizar a
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KIWANDA

a revolucién

n la gestién de
ventarios por RFID

Software adaptad

El equipo de profesionales de Kiwanda.
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Proporcionar al sector de la automocion una herramienta capaz de llevar la
precision a los inventarios, eliminar los fallos y hacer los procesos rapidos. Asi
es Kiwanda Lean RFID, el proyecto desarrollado por Kiwanda, una joven em-
presa de ingenieria especializada en tecnologia RFID liderada por tres socios
con muchas ganas de hacer historia: trabajan para revolucionar el mercado.
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fondo las desviaciones de inventarios
en pymes y empresas medianas, los
responsables de Kiwanda llegaron a
la conclusion de que la combinacion
de rotura de inventario y exceso de
inventario no era un pequefo proble-
ma, sino una fuente constante de dis-
gustos para las cuentas de resultados,
ya que un mal inventario suele gene-
rar cuantiosas pérdidas.

“Nuestro objetivo es dar la vuelta a las
cifras y ofrecer una herramienta que
permita a los responsables de cada
area tomar el control de su dia a dia,
evitando trabajos innecesarios, au-
mentar la precision de su inventario,
mayor visibilidad, y llevar las mermas
al minimo imprescindible”, indican en
la empresa.

“Una persona sola no es capaz de
conocer todos los datos del inven-
tario en tiempo real, en todos los
almacenes o en todas las tiendas,
teniendo en cuenta datos de filiales,
franquicias, ventas online, problemas
en la cadena de suministro o en el
proceso de fabricacion...”, aclaran.
La solucion propuesta por Kiwanda
propone un sistema de gestion dife-
rente, revolucionario.

Evitar errores

Kiwanda llega al BFA con un amplio
historial de trabajo, investigacion y ex-
periencia acumuladas, y con Kiwanda
Lean RFID, una solucion que propor-
ciona agilidad y automatizacion en los
procesos intralogisticos, reduciendo
enormemente el tiempo empleado en
controlar los inventarios. Ademas, evi-
ta errores derivados de la introduccion
manual de datos y se automatizan un
montdn de comprobaciones que nor-
malmente se hacen de forma manual
o chequeando codigos de barras”, ex-
plican sus fundadores.

“Somos capaces de asociar a un pro-
ducto o pieza toda la informacion de
trazabilidad relativa a su proceso de
fabricacion (fechas, tiempo en cada
proceso, lotes de materias primas uti-
lizados, operarios implicados etc.) sin
que nadie tenga que introducir ma-
nualmente esta informacion, ademas
de garantizar la exactitud del inventa-
rio en almaceén”, aseguran.

En Kiwanda Lean RFID la expresion
‘hecho a medida’ cobra significado
pleno y es ahi, en la personalizacion,
donde esta solucion busca hacerse
un hueco en el siempre competitivo y
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KIWANDA LEAN RFID

cambiante mercado tecnoldgico. “En
realidad, llevamos tiempo en el merca-
do, pero enfocados hacia otros secto-
res como alimentacion y retail”, explica
Santi, uno de los CEO de Kiwanda. Y
es que las primeras incursiones de la
compafia en el sector automouvilisti-
co se produjeron hace apenas un afio.
Por eso, su presencia en el programa
de aceleracion de BFA es “toda una
oportunidad para posicionarnos en el
sector”, sostiene.

La herramienta asocia a un
producto toda la informacion
de trazabilidad del proceso de
fabricacion como fechas, lotes
y operarios implicados

“Detectamos que en este campo hay un
tipo de cliente que hace muchas cosas
de forma muy tradicional y, por o tan-
to, las mejoras que podemos ofrecer en
cuanto a automatizacion de determina-
das tareas son muy grandes. Las pers-
pectivas son muy buenas’, sefiala Santi.

Desmarcarse para diferenciarse
Hoy, existen en el mercado alternativas
y soluciones similares a la que ofrece
Kiwanda Lean RFID, salvo en un pun-
to. "Nosotros nos desmarcamos por-
que el grado de personalizacion que
le ofrecemos al cliente es casi como
una solucion a medida’, explican en
la firma, donde indican que es muy
habitual encontrarse con clientes que
vienen con una idea muy precisa para
resolver su problema.
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“Tienen una determinada tecnologia
en la cabeza y, en estos casos, si ve-
mos que nuestra solucion les encaja
organizamos una demostracion prac-
tica y en la gran mayoria de los casos
se sorprenden con los usos y aplica-
ciones que ofrecemos”, sostienen
desde Kiwanda.

Formar parte de la sexta edicion del
programa del BFA ha sido una gran
noticia para esta joven companiia, no
solo por las oportunidades forma-
tivas, sino también porque supone
una puerta de entrada al sector de
la automocion “y para demostrar lo
mucho que podemos ayudar”, indi-
can. “El programa es un puente, nos
ayudara a entender mejor las nece-
sidades del sector del automouvil, sus
peculiaridades en la forma de traba-
jar de tal manera que podamos desa-
rrollar una solucion mas completa y
enfocada a sus necesidades”, afiaden
en Kiwanda.

El grado de personalizacion
que Kiwanda ofrece al
cliente es casi una solucion
tecnoldgica a la carta

De nuevo, la personalizacion entra en
juego como la pieza magica que com-
pleta un puzle perfecto: “Es un sector
que tiene mucho peso en Galicia y ha-
blar con ellos y detectar necesidades
que no conociamos nos dara la opor-
tunidad de ofrecerles soluciones que
tal vez no habian valorado”.

BFA

LA PALABRA EN SUAJILI QUE
DERIVO EN TALENTO

Paco, Angel y Santi son el alma
mater de la empresa, a la que lla-
maron Kiwanda, que significa ‘fa-
brica’ en suajili. Con una diploma-
tura en direccion y administracion
de empresas y MBA, Paco se en-
carga de los aspectos relaciona-
dos con la gestion de la empresa,
financiacion, facturacion y una
parte importante de la labor co-
mercial. Es el responsable de que
los numeros cuadren y de que la
empresa haya sido capaz de fi-
nanciarse desde el minuto uno.

Angel es ingeniero informatico y
el maximo responsable del sof-
tware de Kiwanda. No solo ges-
tiona al equipo de programado-
res, sino que dedica gran parte de
su tiempo a mejorar y desarrollar
la arquitectura de la plataforma.
Santi, ingeniero de telecomuni-
caciones, dirige y coordina todo
lo relacionado con hardware, an-
tenas y etiquetas RFID. Se encar-
ga de dimensionar los proyectos
para que todo tenga sentido y
aporta su conocimiento técnico
cuando asi lo necesita el departa-
mento comercial de la empresa.

Ademas del equipo fundador,
en Kiwanda trabajan otras seis
personas con perfiles multidis-
ciplinarios, todos muy técnicos,
y con un denominador comun:
talento, iniciativa y muchas ganas
de trabajar.
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En el portfolio de Kiwanda hay empre-
sas de sectores de todo tipo (desde
grandes firmas como Bayer o IVECO
hasta microempresas) porque, ademas
de adaptarse a las necesidades de cada
cliente, ofrecen soluciones para areas
muy diversas: gestion de activos, de
inventarios, trazabilidad o control de
mermas, con el mismo objetivo: revo-
lucionar los inventarios.
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LOGICMELT

Inteligencia artificial e imagen automatizada:
soluciones para prevenir errores en la industria

LOGICMELT

EDGE & AI TECHNOLOGIES

Cuando en las carreras de ingenie-
ria industrial y las academias de ne-
gocios se repasa la evolucion de la
organizacion del trabajo, el modelo
taylor-fordista creado a fines del si-
glo XIX suele ser considerado como
la primera metodologia cientifica
para organizar actividades, tareas,
materiales, personas y objetivos y
obtener la mayor racionalidad eco-
noémica para la empresa.

El automovil se realizaba de manera
artesanal hasta que el innovador mo-
delo tedrico se llevo a la practica en la
compania de coches de Henry Ford,
revolucionando la forma de entender
como funciona una fabrica.

Ayudan a conseguir

una mejor gestion sobre
los procesos productivos
y plantilla a través de la
innovacion, eficienciay
ambicién

Mas de 100 afios después las formas
de entender una organizacion han
mutado radicalmente, mas aun si se
considera el amplio horizonte que
brindan las nuevas tecnologias. Pero
en numerosas industrias las lineas de
montaje siguen siendo procesos cri-
ticos para los que un operario debe
realizar tareas monotonas y repetiti-
vas, con piezas similares, para asegu-
rar el correcto desempenio.

¢Cual es la diferencia ahora? Las
empresas reconocen la complejidad
del factor humano y apuestan por
tecnologias que lo potencien y les
ayuden a prevenir errores que ten-
dran impactos en todo el resto de
los procesos.
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Sus aplicaciones de deteccidn de defectos estan pensadas para distintos sectores.
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Nacido en el sector del automovil, Logicmelt da solucion a uno de los
cuellos de botella de la industria, a traves de tecnologias de reconocimien-
to de imagen. Este software permite supervisar y detectar errores en la
cadena productiva. Una vez probada su eficiencia, su tecnologia permitio
reconocer el correcto uso de las mascarillas durante la pandemia y objetos

3D, entre otras aplicaciones.
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Logicmelt surge en el afio 2020 a tra-
vés de cuatro socios, lago Seijo Fraga,
Roberto Fernandez Molanes, Fernan-
do Carmona Pérez y Carlos Gonzalez
Val, que apostaron por una idea para
mejorar la ingenieria tradicional que
no contaba con este tipo de enfoque.

En este sentido, el empleo de las ul-
timas técnicas de inteligencia artificial
les permite resolver este tipo de pro-
blemas tan complejos en poco tiempo
y les aporta algo que no habian visto
en el mercado.

Otro elemento innovador es el uso
de ordenadores industriales de tipo
Edge que nos permiten ejecutar la I1A
de manera local a pie de maquina, sin
necesidad de sacar los datos fuera de
la empresa.

Adelantarse

a los errores

La propuesta partid de un analisis
profundo de las necesidades de las
empresas del sector del automouvil, al
detectar que en muchas ocasiones
pequenos errores como la introduc-
Cion de materias primas en momentos
o lugares incorrectos frenaban la ca-

dena de montaje y conducian a fallos
en los productos evitando su aproba-
cion en una revision final.

El disefio de la solucion debia pre-
venir, notificar y corregir este tipo de
errores para reducir su tasa de inci-
dencia, ahorro en tiempos, mejorar
los procesos y aumentar la calidad
de los productos.

De ese modo, Logicmelt introduce
una camara de video y un ordenador
industrial de tipo Edge, sobre el que
se ejecuta un avanzado algoritmo de
inteligencia artificial que detecta las
acciones que el trabajador esta reali-
zando y las compara con la secuencia
ideal definida.

Si el operario incumple la secuencia se
activa una notificacion para que pue-
da realizar acciones correctivas que
resuelvan la incidencia a tiempo. Esto
beneficia al proceso industrial, pero
fundamentalmente al propio trabaja-
dor porque puede desarrollar su tarea
confiado en que los errores humanos
estan contemplados en el flujo de ta-
reas y por lo tanto el nivel de estrés
baja considerablemente.
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Contar con un sistema avanzado de
deteccion de incidencias genera be-
neficios en otros ordenes que Logic-
melt ha sabido aprovechar e integrar
dentro de sus servicios, por ejemplo, a
nivel de seguridad industrial del traba-
jador y de seguridad fisica de los acti-
vos de la compafiia.

Conunacdmaray un
ordenador Edge el software
detecta acciones y las
compara con la secuencia
ideal definida

La misma tecnologia permite reco-
nocer el uso indebido de equipos de
proteccion individual (EPIs) como pro-
tectores auditivos, chalecos y arneses,
cascos y guantes o también la detec-
cion de personas cuando se acercan a
zonas de riesgo.

Posicionamiento

en Europa

Segun afirman los fundadores, “aun-
que el mercado se encuentra lleno de
soluciones para la industria, hay toda-
via muchos problemas que tanto las
ingenierias clasicas como los produc-
tos estandarizados de las grandes tec-
nologias no son capaces de resolver”,
frente a lo que la inteligencia artificial
resuelve en poco tiempo.

“Nosotros, desde Logicmelt, aporta-
mos soluciones aun desconocidas a
problemas que tal vez hasta ahora se
entendian como errores naturales e
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inevitables en los procesos manufac-
tureros’, asi que su funcion principal
es hacer de puente entre los ultimos
avances en el campo de la Ay los pro-
blemas reales de las empresas.

La evolucion del negocio ha hecho
que hoy Logicmelt se haya diversifi-
cado y, ademas del sector automotor,
brinde sus servicios para distintos en-
tornos, problematicas y materias pri-
mas como telas, madera y metal.

A futuro la idea de los socios es en-
trar decididamente en la industria
alimentaria. Para los fundadores, “es-
tamos presenciando una revolucion
tecnologica parecida a la llegada de
internet”, lo que permite que pymes
y empresas que no se creian capaces
de invertir en tecnologias complejas
ahora puedan hacerlo.

A nivel de mercados, ademas de Es-
pafia han colaborado con una em-
presa de dispositivos médicos de Ca-
nada, aunque de momento los planes
de internacionalizacidon no son una
prioridad. “Queremos disfrutar de esta
etapa aqui, mejorar y consolidarnos
dentro del entorno nacional y regio-
nal”, afirman.

A futuro, la idea de los socios
es entrar decididamente en la
industria alimentaria

Un valor afiadido de este proyecto es
su gran nivel de escalabilidad, ya que

BFA

EL EQUIPO HUMANO
Y LA EXPERIENCIA
DEL BUSINESS FACTORY
AUTO

La colaboracion es uno de los
aspectos que los directores
reconocen como clave para el
éxito, ya que “somos un equi-
po multidisciplinar, hemos en-
cajado muy bien y vemos que
cada uno de nosotros ha sido
una pieza clave en el desarro-
llo de Logicmelt”, ya sea a nivel
de mejoras de las tecnologias,
planificacion empresarial o la
parte administrativa y legal.

De hecho, destacan que uno
de sus puntos fuertes ha sido
la rapida capacidad de adap-
tacion a nuevos escenarios y
contratiempos. Asi como hace
su tecnologia con los procesos
productivos, ellos realizan el
mismo ejercicio de puertas para
adentro, ya que afirman que
aprenden “de los errores y ana-
lizamos los motivos del por qué
no han salido las cosas como
esperabamos inicialmente”.

La empresa ha participado en el
programa BFA, con el que se en-
cuentran a gusto por los contac-
tos y el networking realizado. A
su vez, la compafia se encuen-
tra "muy cerca” del punto de re-
cuperacion de la inversion inicial
tras haber entrado en la fase de
aceleracion del programa.
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busca posicionarse como una em-
presa referente en solucion de vision
e inteligencia artificial.

Recientemente, han dado un gran
paso al acceder a su primer proyecto
europeo, Bonsapps, un éxito celebra-
do por toda la companiia, que implica
el desarrollo de una innovadora solu-
Cion para la deteccion de objetos en
3D para la industria manufacturera.
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MINERIA DE PROCESOS

Empresas data-driven gracias a la ejecucion real de
operaciones y al incremento de eficiencia

irverbis.

InVerbis Analytics surge en Santiago
de Compostela como una iniciativa
para reunir en un Unico proyecto
todo el potencial de un proyecto de
[+D con mineria de procesos, tras
ser concebido en equipo por Alejan-
dro Ramos Soto, actual responsable
de Desarrollo e Innovacion, y miem-
bros del Consejo Cientifico como
son Senén Barro Ameneiro, Manuel
Lama Penin, Alberto Bugarin Diz y
Manuel Mucientes Molina.

La aplicacion a nivel operativo era
cuestion de tiempo: si la mineria de
procesos es una técnica que se de-
sarrolla con frecuencia en flujos de
trabajo administrativos y financie-
ros, ipor qué no aplicarla también
a los procesos comerciales, logis-
ticos, de produccion y administra-
cion, y asi incluir todos los procesos
de una organizacion?

Una de las frases de

cabecera de InVerbis es poder
mostrar “la vida real de la
empresa”

Por esa razon, los principales sectores
que demandan este tipo de servicios
son los entornos industriales, como
la automocion y la alimentacion, y el
analisis en la gestion de riesgos de in-
cidencias y procesos de posventa.

De este modo, la empresa, nacida
en 2020, ha avanzado significativa-
mente desde sus primeros pasos en
desarrollar nuevas y mejores capa-
cidades analiticas y de filtrado de su
software, de forma que actualmen-
te dispone de funcionalidades mas
avanzadas que las empresas de la
competencia. Esto le permite una
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La mineria de procesos ayuda a las empresas a comprender e interpretar sus datos.

®000cc0cc00c00000000000000e ©0cc00c000c00000000000000000000000 eeccccccccccccccccce

InVerbis Analytics desarrolla una técnica que ayuda a las industrias a saber
qué ocurre en sus operaciones y que les permitira ser verdaderamente
empresas orientadas a los datos: el Value Stream Mining. Esta empresa
ayuda a otras a encontrar la causa de las desviaciones de parametros que
sugieren pérdida de eficiencia e incrementos de costes con modelos de
trabajo en tiempo real a través de mineria de datos.
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solucion integral y exhaustiva que
puede explicar conductas sin recu-
rrir a herramientas externas.

Por otra parte, a pesar de la exhausti-
vidad del software, se trata de herra-
mientas sencillas que permiten a un
iniciado en la categoria ir escalando en
la medida en que se gana experiencia.
Elresumen de esta combinacion lo dan
los propios creadores al poner como
prioridad “demostrar que disponemos
de un calado cientifico muy avanzado
y mostrarlo de manera simple”.

Confianza en el mercado

Actualmente, InVerbis Analytics se
encuentra en pleno desarrollo co-
mercial, definiendo los espacios de
mejora de operaciones con clien-
tes a través de pruebas de valor en
entornos industriales. A esto se le
suma la actualizacion del producto
a nivel técnico con ampliacion de la
capacidad de integracion a las gran-
des arquitecturas empresariales,
como la conexion con SAP, el de-
sarrollo de partnership con Denodo
con el fin de desarrollar el analisis
transversal de las cadenas de valor
de las empresas, mas facilidad para

operar en tiempo real y mejores he-
rramientas analiticas.

A pesar de la juventud de la empresa,
el reconocimiento a esta labor llego
de la mano de UNIRISCO, que eligiod
a InVerbis como uno de sus proyec-
tos emblematicos, y de la inclusion
de la empresa en el Programa Neo-
tec del Ministerio de Ciencia e Inno-
vacion del Gobierno de Espafia con
una puntuacion destacada.

En cuanto a la estrategia de interna-
cionalizacion, InVerbis esta desarro-
llando una campanfa de prospeccion
del mercado para, a finales de 2022,
contar con presencia y ofrecer sus
servicios en Reino Unido, Estados
Unidos, Alemania, Paises Bajos, Co-
lombia y México.

Con una facturacion que el afio pasa-
do alcanzo el medio millon de euros, la
empresa estima que el punto de equili-
brio financiero y retorno de la inversion
llegara dentro de entre tres y cuatro
afos, ya que, segun palabras de su di-
rector, Alejandro Ramos Soto, “traba-
jamos en un mercado tan emergente
que requiere inversiones a largo plazo”.
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La empresa identifica dos retos fu-
turos con claridad, por un lado, a
nivel técnico, reducir la barrera de
entrada y la complejidad para ac-
ceder o preparar los datos que sean
analizados mediante las técnicas de
su plataforma.

Uno de los retos futuros es
implementar el Value Stream
Mining, lo que permitira
cubrir toda la cadena de valor
de los clientes

Por otro lado, a nivel metodoldgico,
estan trabajando en la implementa-
cion del sistema Value Stream Mining
para cubrir toda la cadena de valor de
las empresas de manera transversal. En
este ultimo punto, InVerbis espera de-
sarrollar un producto de analitica mas
completo y flexible a medio plazo con
el que situarse como referente en el
sector internacional.

Gran aceptacion

Una de las gratas sorpresas que se ha
llevado el equipo de InVerbis desde su
creacion es la buena aceptacion que
tiene su propuesta de valor en los di-
ferentes interlocutores.

A nivel comercial, la empresa se pre-
pard para competir en un escenario
global muy ajustado y complejo, en
el que la competencia disponia de
mayores recursos de financiacion lo
que, a priori, puede parecer una Si-
tuacion desigual.
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Sin embargo, este mismo empuje
de las principales empresas ha ge-
nerado conocimiento de la cate-
goria y de los conceptos claves en
el sector, lo que ha redundado en
ventajas en el propio proceso co-
mercial de InVerbis, que ve como
su propuesta de valor se realza y se
aprecia como diferente.

Asi, gracias a haber desarrollado la
herramienta de mineria de procesos
mas flexible del mercado, permite a
las empresas una ejecucion real de
las operacionesy, por consiguiente, la
mejora de su eficiencia.

Otro de los puntos fuertes de la em-
presa es a nivel de reclutamiento y
atraccion del talento. En este sentido
reconocen que no han encontrado
las tipicas dificultades del sector in-
formatico para atraer perfiles profe-
sionales cualificados.

Continuar progresando

en la prueba y aplicacion del
producto y extender su uso
a una prueba de valor mas
sofisticada

De hecho, inciden en que cuando
“se le explica el proyecto a ingenie-
ros y doctores, tanto jovenes como
con experiencia, hemos podido
comprobar que nuestra propues-
ta atrae y hemos cubierto nuestras
posiciones con velocidad y exce-
lentes perfiles”.

BFA

EL APOYO
EN BFA: VALIDAR
EL SOFTWARE
CON DATOS REALES

InVerbis ha participado del pro-
grama BFA-Business Factory
Auto en la etapa de aceleracion,
lo cual consideran que “fue fun-
damental para la fase de analisis
de datos que hicimos y la inte-
raccion con la empresa cliente,
ya que nos permitio validar la
utilidad de nuestro software e
idear mejoras para enriquecer
nuestra analitica”.

El motivo original para partici-
par en este programa fue, fiel
a su filosofia, llevar el softwa-
re a contextos de datos reales
de una empresa para darle una
prueba de valor mas sofisticada.

Para Alejandro Ramos Soto,
responsable de InVerbis, tras
participar en BFA “entendi-
mos mejor el tipo de nece-
sidades que pueden tener
nuestros clientes potenciales
y como podemos incorpo-
rar caracteristicas nuevas a
nuestro software que aporten
valor real afadido a las anali-
ticas que ya ofreciamos”.

En paralelo, desde InVerbis tam-
bién explican que, ante momen-
tos dificiles, recomiendan a las
empresas actuar con creatividad
y paciencia ya que “‘cuando una
puerta se cerraba, buscabamos
si habia un sétano o una venta-
na u otro edificio”.
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En este sentido, desde la compariia
explican que la clave del éxito esta en
creer en el proyecto, demostrar que
disponen de un calado cientifico muy
avanzado aprendiendo a mostrarlo de
manera simple y, por supuesto, no de-
jar de perseverar en la mision que se
han propuesto.
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MBP

MBP, disefiando la solucion perfecta para alcanzar unos
niveles en robotizacion con calidad cinco estrellas

Probotec L AB

Probotec comenzd proporcionan-
do servicios de programacion ro-
botica en el sector automovilistico
y con el tiempo ha evolucionado
hasta convertirse en lo que es hoy:
una ingenieria.

La spin-off, con sede en Nigran
(Pontevedra), entra en el progra-
ma de aceleracion con las ganas de
quien empieza su primer empleo,
pero con el aval de la experiencia ga-
nada a pulso en forma de soluciones
y proyectos frescos e innovadores:
su trayectoria profesional imprime
a cada uno de sus trabajos caracter,
seguridad y eficiencia. Sus trabajos
“llave en mano”, siempre al servicio
del cliente, aportan un plus a la mar-
ca, donde cuidan la personalizacion
en un mundo donde reina la fabrica-
Cion en serie.

MBP realiza tareas de cogida
de piezas dispuestas de manera
cadtica en un ceston para
dejarlas ordenadas en otro
diferente

Mobile Bin Picking (MBP), la solucion
seleccionada por BFA, consiste en lo
siguiente: se trata de un concepto de
célula robotizada portatil, compacta,
flexible y colaborativa. Rafael Gomez,
uno de los socios de Probotec lo
resume de forma muy grafica: “Po-
demos decir que es la union de dos
aplicaciones industriales, la vision ar-
tificial y el robot colaborativo”.

Asi, la principal finalidad de MBP es
realizar tareas de cogida de piezas que
estan dispuestas de manera caodtica
en un ceston para dejarlas de manera
ordenada en otro ceston diferente.
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De izquierda a derecha, Pablo Padin, Rafael Gomez, Alfredo Blanco y Abraham Lago.

-
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La programacion de robots industriales fue el nexo que unio a los cua-
tro socios de Probotec. Fundaron la empresa en 2011 y en poco tiempo
demostraron que la juventud vy la experiencia —llevaban en el sector mas
de diez afios— no eran incompatibles, sino la combinacion perfecta para
desarrollar proyectos de [+D aplicables a la industria 4.0.
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En realidad, la robotizacion de tareas
inherentes a los procesos producti-
vos de sectores industriales como el
del automovil no es nada nuevo, lo
que si es innovador es la busqueda
de soluciones cada vez mas precisas
y eficientes. Ahi entra en juego la so-
lucion de Probotec LAB.

Conceptualmente, sostienen desde
Probotec, su funcionamiento es muy
sencillo: se basa en extraer piezas
dispuestas de manera caotica con la
finalidad de paletizarlas de forma or-
denada en otro lugar (ceston) para su
entrega al cliente o incluso la alimen-
tacion directa de diferentes utiles o
maquinas tipo CNC.

Una aplicacién diferente

El equipo de vision es un sistema
3D que permite analizar la escena
y localizar las diferentes piezas en
el espacio. Ademas, establece qué
pieza es la mas adecuada para ex-
traer en cada ciclo, optimizando el
proceso completo.

A diferencia de las aplicaciones de
pick and place tradicionales, basadas
en sistemas de vision donde las tra-
yectorias son previamente grabadas

y donde el sistema de vision se en-
carga de la correccion de dichas tra-
yectorias, los sistemas de Bin Picking
autogeneran trayectorias de cogida
en funcion de las piezas localizadas y
su entorno de trabajo (columnas que
puedan existir, paredes del ceston...)
para lograr una mayor eficiencia de
todo el proceso. Es robdtica en es-
tado puro.

Entonces, ;donde radica la singulari-
dad de la solucion ideada por Probo-
tec LAB? Pues en utilizar el sistema
Bin Picking y convertirlo en algo me-
jor. Y es que un sistema basico esta
compuesto por una camara de vision
3D, un PC de vision —donde se en-
cuentra software donde se procesa
la informacion capturada— y un ro-
bot para la manipulacion de las pie-
zas. La precision de estos sistemas
no es excesivamente grande para
tratar el posterior apilado de forma
ordenada de piezas. Por este motivo,
a veces es necesario complementar
este sistema basico con algun equi-
po de vision adicional para el reposi-
cionamiento de piezas al vuelo o un
puesto intermedio de centrado.

La herramienta que ofrece Probotec
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MBP

fusiona la vision artificial y el robot
colaborativo, que ademas es portatil
y apenas ocupa espacio. El resultado
es Mobile Bin Picking (MBP).

La solucion fusiona

la vision artificial 3D y el robot
colaborativo, que es

portatil y ocupa el espacio

de una persona

Por la visita de

unos clientes

“La idea surge a raiz de un proyecto
que estadbamos poniendo en marcha
en nuestras instalaciones. Se trata-
ba de una aplicacion de Bin Picking,
con un robot tradicional, es decir, no
colaborativo”, cuenta Rafael Gomez.
“Teniendo la aplicacion en nuestras
instalaciones decidimos invitar a
clientes habituales para que la pudie-
ran ver trabajando in situ”.

A raiz de aquella visita, a varios clien-
tes les parecid muy interesante el
proyecto. Sin embargo, en la com-
pafiia se dieron cuenta de que habia
un problema. “Una vez comprobado
el espacio donde querian implemen-
tar esa aplicacion, vimos que no era
posible”, subraya Gomez.

La razon era sencilla: una instalacion
que no es colaborativa y que se reali-
za con un robot convencional, nece-
sita de un vallado y otros elementos
de seguridad que requieren dejar un
minimo de espacio.
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La propuesta final, MBP, acaba
con este problema. “Te pongo un
ejemplo —aflade Rafael- las di-
mensiones de la celda estandar de
Bin Picking con un robot conven-
cional son de 48 m?. Nuestro MBP
ocupa 4m?, poco mas espacio que
el de una persona”.

“Nuestro MBP viene a resolver una
problematica muy comun en las fa-
bricas productivas de este sector y
que, por el momento, es una parte
que no esta automatizada (dado que
es un proceso complejo); es el pic-
king de las piezas a granel para pos-
teriormente colocarlas de manera
ordenada”, sostiene.

Aplicable en alimentacion

La idea, ademas, no es de uso exclu-
sivo para el sector de la automocion.
Sus posibilidades son multiples. En
este sentido, aunque el proyecto esta
en su fase inicial, en el area de inves-
tigacion de la compafia piensan en
el presente, pero también a medio y
largo plazo. “Ya estamos estudiando
nuestro MBP para adaptarlo a la in-
dustria alimentaria”, indica.

El proyecto esta en fase inicial
pero ya estudian adaptarlo en
el futuro para su aplicacién en
alimentacion

“Cambiando de herramienta lo po-
demos poner a trabajar en finales de
linea, ya que incluso posee un eje

BFA

UNA GRAN
OPORTUNIDAD

El CEO de la compania, Rafael
Gomez, asegura que pertene-
cer al programa de aceleracion
del BFA supone un gran reco-
nocimiento al trabajo del equi-
po que da forma a Probotec vy,
desde luego, “una gran opor-
tunidad porque nos da acce-
SO a muchas ayudas, tanto de
desarrollo de conocimientos
Como economicas’.

La visibilidad es también un va-
lor afiadido porque el programa
se convierte en trampolin y un
magnifico escaparate para esta
empresa fundada por Gonzalo
Conchouso, Rafael Gémez, Ro-
berto Diaz y Morgan Rodriguez.

Para desarrollar el MBP, en
Probotec han creado la em-
presa Probotec LAB, que es
una spin-out de Probotec Pro-
cesos Industriales. “Va a ser
una empresa dedicada a pro-
yectos de [4+D”", explica Rafael
Gomez, que estara en la parte
de direccion, aportando toda
la experiencia acumulada en la
matriz, mientras que la plantilla
estara integrada por un equipo
de desarrollo de producto.

Asi, una vez terminada la ace-
leracion del proyecto, el obje-
tivo marcado es muy claro: ha-
cer las pruebas con un cliente
del sector de la automocion
sobre una aplicacion real.
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lineal que eleva el robot hasta una
altura en la cual puede apilar cajas
hasta los dos metros de altura”, se-
Aalan en la empresa, mientras expli-
can que, pese a que todavia se en-
cuentra en una fase muy temprana
del programa de aceleracion, la idea
es poder sacar el producto al merca-
do a finales de este mismo afio.
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MOOXVICE IIOT

Mooxvice IIOT, monitorizacion de vanguardia para
una industria eficiente

MO OXVIC=

En el proyecto Mooxvice lloT, la ver-
satilidad y la flexibilidad marcan la
diferencia en el mercado. Mientras
otras soluciones de monitorizacion
mas tradicionales necesitan desple-
gar complejas infraestructuras para
la interconexion de elementos, en la
propuesta de Mooxvice lo dificil pa-
rece facil.

“En la solucién que desarrollamos
para el sector de la automocion, en
concreto para la empresa BorgWar-
ner, usamos redes radio inalam-
bricas de baja potencia (tipo ma-
lla) porque nos permiten dotar de
movilidad a la conectividad de los
elementos dentro de la cadena pro-
ductiva en un entorno tan exigente y
complejo como una factoria, donde
las interferencias electromagnéticas
son de elevada magnitud”’, indican
desde la empresa.

La solucidn ha sido disefiada
para permitir la monitorizacion
y control remoto en tiempo real

Hasta el momento, las pruebas reali-
zadas por la start-up han dado gran-
des resultados (incluso mejor de los
esperados por sus propios creadores)
y en Mooxvice afrontan los siguientes
pasos con optimismo y, sobre todo,
con la conviccion de quien cree fir-
memente en lo que hace. “Estamos
convencidos de que nuestra solucion
aportara grandes beneficios en cual-
quier tipo de sistema productivo in-
dustrial’, sostienen.

Y aunque Mooxvice lloT, el nombre de
la solucion que forma parte del progra-
ma de aceleracion de BFA, nacio para
dar respuesta a las necesidades de la
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El equipo de Mooxvice esta formado por Pablo Gonzalez, Maria Pérez y Pedro Lijo.
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La innovacion y el compromiso definen la forma de trabajar de Mooxvice,
empresa especializada en soluciones loT para entornos profesionales. La
compafiia desarrolla softwares y disefia y fabrica sus propios hardwares,
todo un valor affadido en un mercado innovador y competitivo. Uno de
sus proyectos, Mooxvice llol, vanguardia en monitorizacion de procesos
productivos, forma parte del programa de aceleracion BFA.
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industria del motor, sus posibilidades
son inmensas.

¢Pero cual es la razon? Las razones
son muchas, pero una de las principa-
les, indican en la empresa, es que esta
solucion se puede extrapolar a otros
sectores porque ha sido disefiada
para permitir la monitorizacion y con-
trol remoto en tiempo real de todo
tipo de sistemas. De esta manera, es
posible ofrecer una vision y un con-
trol operativo continuo de todos los
procesos productivos con indepen-
dencia del sector al que pertenezcan.
Ahi esta la clave.

Una plataforma en la nube

Para el despliegue de la red, el proyec-
to cuenta, asimismo, con sus propios
equipos modulares de alta calidad que
les permiten obtener soluciones efi-
cientes, robustas y fiables. También es
posible la integracion de cualquier tipo
de sensor o dispositivo y dispone de la
capacidad de actuar como nodos, ga-
teways o una combinacion de ambos
dentro de la red.

“Para completar nuestra solucion he-
mos diseflado una plataforma en la

nube para la visualizacion, analisis y
gestion de los datos obtenidos”’, mati-
zan desde Mooxvice. Ademas, la pla-
taforma hace posible personalizar los
paneles de visualizacion de datos o de
las alertas de control en funcion de las
necesidades de cada usuario.

El acceso sencillo e intuitivo a la infor-
macion de los procesos productivos
desde cualquier lugar y dispositivo es
otra de sus ventajas, entre las mas va-
loradas en un mundo donde la perso-
nalizacion cotiza al alza.

{Qué es Mooxvice?

Detras de las siglas de Mooxvice estan
las ganas y el empefio de tres jovenes
profesionales, dos ingenieros, Pedro
Lijo Fernandez y Pablo Gonzalez Ce-
rredelo, y Maria Pérez Pombal, licen-
ciada en Direccion y Administracion de
Empresas.

Unos solidos conocimientos, una
amplia experiencia y grandes dosis
de ilusion por hacerse paso en un
mercado complicado y muy com-
petitivo marcaron los inicios de esta
aventura empresarial, en la que los
tres tienen claras cuales son sus
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prioridades para conseguir hacerse
un nombre en la industria.

La aceleradora aporta

“confianza y seguridad”

“En estos momentos nuestra priori-
dad es avanzar con buenos resultados
en nuestro prototipo, ya que estamos
convencidos de que puede ser una
gran solucion para el sector de la auto-
mocion”, subraya Pedro Lijo.

La plataforma permite
personalizar los paneles de
visualizacion de datos o de
alertas de control segun las
necesidades del usuario

Para estos emprendedores, formar
parte de la sexta edicion del BFA “es
un gran impulso” que proporciona, en
primer lugar, seguridad y confianza.

“Cuando empezamos a valorar la op-
cion de presentarnos a una aceleradora
no dudamos que en la que queriamos
participar era en BFA. Y tras el proceso
de seleccion nos sentimos apoyados y
valorados por todo el equipo de la ace-
leradora y por nuestros tutores’, afia-
de Maria Pérez tras explicar que esta
oportunidad es “un gran impulso” para
una start-up de sus caracteristicas.
“Nos proporciona visibilidad y nos per-
mite llegar a un sector tan importante
como el de la automocion’, puntualiza.

La importancia de la formacién
El hecho de que la aceleradora cuente
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con una gran red de apoyos, desde la
promocion de eventos hasta contac-
tos con entes del sector o programas
formativos a través de la IE Business
School con el Programa Avanzado en
Management, también son muy valo-
rados por la empresa.

La figura del tutor de gestion es, a
su juicio, otra gran aportacion. “Se
encarga de apoyarnos en el area de
desarrollo como empresa y en este
ambito tenemos la gran suerte de
estar tutorizados por Luis Alvarez
Sestelo, que se involucrd con noso-
tros desde el primer segundo”’, afir-
ma Maria Pérez.

La versatilidad es uno de los puntos
fuertes de la plataforma que han de-
sarrollado. No en vano, sus creadores
consideran que la solucion propuesta
por Mooxvice también tiene un gran
potencial en otros ambitos producti-
vos al margen de la industria automo-
vilistica, especialmente en el sector de
la agricultura, pero incluso en la ges-
tion del agua o en soluciones de ca-
racter medioambiental.

Entre sus ventajas destaca el
acceso sencillo e intuitivo a la
informacion de los procesos
productivos desde cualquier lugar

Esta capacidad de adaptacion, indican
desde la companiia, es un factor muy
interesante. Sin embargo, el gran valor
diferencial que permite distinguir esta

BFA

ILUSION Y GANAS
DE INNOVAR

En el universo Mooxvice, Pablo
y Pedro, ingenieros de teleco-
municaciones, se encargan de
la parte técnica, y Maria de los
numeros: dirige el area de ges-
tion. Una dilatada experiencia
tanto en investigacion como
en desarrollo de productos en
el ambito de la monitorizacion
llevd a estos dos ingenieros y
a esta licenciada en Direccion
y Administracion de Empresas
a fundar Mooxvice. Los tres
tenian formacion, una amplia
trayectoria y muchas ganas de
innovar y de crecer profesio-
nalmente. Y desde entonces lo
hacen juntos.

“Como empresa, este afo es
clave en nuestro arranque por
la oportunidad que estamos
viviendo dentro del BFA y con
el gran apoyo de nuestros tu-
tores”, asegura Maria. “Estamos
creciendo tanto en el ambito
individual como de empresa, lo
que nos aporta una gran moti-
vacion”, afiade.

Porque pese a los problemas
que, como toda firma tecno-
logica, tienen por culpa de la
crisis y la pandemia —especial-
mente por la falta de stock de
componentes  electronicos—
en Mooxvice afrontan el futuro
con buenas expectativas y mu-
cho talento.
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solucion de monitorizacion de las que
proporcionan otras soluciones loT ra-
dica en el hardware.

“No hemos identificado competido-
res con un modelo de negocio similar,
dado que nuestro elemento diferencial
es nuestro hardware y su capacidad de
adaptarse a cualquier tipo de entorno”,
sefiala Pablo Gonzalez.
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NIGAL

Inteligencia artificial util y responsable para hacer
brillar los datos de las empresas

Desde Ribadeo (Lugo), el equi-
po formado por Lara Andrea Neira
Gonzalez, CEO; Adrian Rodriguez
Sanjurjo, CDO; David Fernandez
Garcia, CTO; Elena Alonso Rodri-
guez, CMO; y Anxo Asencio Diaz,
desarrollador de Software, ha con-
seguido revolucionar el mercado
tecnologico a través de soluciones
de inteligencia artificial centradas
en las industrias y organismos a ni-
vel local. Asi, con la clara idea de
mejorar el mundo de las organiza-
ciones a través del analisis de datos,
nace en el afio 2020 Nigal.

Nigal parte de una idea emprende-
dora que surge de combinar la ex-
periencia de dos investigadores ma-
tematicos y el talento de un grupo
de desarrolladores. Este concepto se
materializa en la participacion de los
miembros fundadores en el Desafio
Open Future Reto Cofrico, del que
queda finalista, entrando a formar
parte del programa Open Future. Esta
idea resulta elegida como proyecto
mejor acelerado en marzo de 2020,
en mayo de ese mismo afio se funda
Nova Industria Galega S. L.

Desde gestion de barricas a
ciudades y desde el sector
forestal al pesquero, las
plataformas de Nigal se adaptan
a cada cliente

En 2021 accedieron a ayudas de la
Union Europea y de la Xunta de Ga-
licia, gracias a las cuales pudieron
desarrollar pilotos en el sector viti-
vinicola, tener su primer cliente en
el sector forestal y lanzar el area de
smart city.
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Nigal ofrece soluciones personalizadas que cubren todas las etapas de desarrollo de un proyecto.
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Nigal surge con el objetivo de democratizar la inteligencia artificial y el de
gue todo tipo de empresas se puedan beneficiar de sus aplicaciones. De
este modo aunaron el desarrollo de software y la ciencia de datos para
ofrecer una solucion que permite la visualizacion sencilla de datos gene-
rados en procesos industriales y de la cadena de suministro, segun las

necesidades de cada cliente.
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Durante este aflo 2022 el crecimiento
sigue imparable con clientes también
en el sector pesquero, del aluminio y
una apuesta por la industria de la au-
tomocion, a partir de la experiencia
en el programa BFA.

A nivel industrial, procesos de ma-
chine learning hacen mas eficiente
la toma de decisionesy el control de
calidad, ya que es posible predecir
el comportamiento de las maquinas
y detectar anomalias y deficiencias
en los procesos gracias al analisis
de la variabilidad de los parametros
que intervienen.

Solucion de datos

Dentro de las caracteristicas que
hacen unico al proyecto, Nigal des-
taca el disefio con foco en el clien-
te, la union de capacidades en sof-
tware y ciencia de datos y el hecho
de poder brindar beneficios de IA
independientemente de la cantidad
de datos disponibles.

Una vez creado un producto minimo
viable para recibir datos y aplicar sus
modelos en entornos reales, actual-
mente, la empresa se encuentra fi-

nalizando el desarrollo de la version
movil, lo que optimizara las cadenas
de suministro. La plataforma permi-
te la visualizacion sencilla de datos
generados en los procesos que se
transfieren en tiempo real a la plata-
forma donde el cliente puede elegir
qué ver, crear usuarios con distintos
niveles de acceso, configurar notifi-
caciones y alarmas y llevar una com-
pleta monitorizacion de los activos.

Tener avanzada esta plataforma les
ha permitido ir ganando clientes en
sectores como el sanitario, forestal o
smart city y, actualmente, estan pre-
parando dos grandes proyectos para
el sector vitivinicola y para la industria
del aluminio.

Entre los servicios mas destacados
esta la plataforma Isocrona, una apli-
cacion que geolocaliza todas y cada
una de las casas de la zona rural agru-
pandolas por barrios, parroquias y
ayuntamientos. Cuentan también con
LIXO, plataforma especializada en la
gestion de residuos en las ciudades,
Biofront y Notifor para la gestion de
recursos forestales, LIBATIO para la
monitorizacion de barricas o cual-
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quier solucion que disefie adaptado al
sector industrial.

Nigal trabaja en equipo con el
cliente ya que es quien aporta
el conocimiento del sector

y los datos que ayudaran a
desarrollar el modelo adecuado

En todos los casos se trata de pla-
taformas web y movil que obtienen
datos del internet de las cosas (loT) y
realizan un analisis personalizado con
|A para generar informacion acciona-
ble para la optimizacion de procesos
y costes.

Esto permite conocer el estado de
la produccion y detectar patrones
que causan problemas, ayudandole
al cliente a tomar mejores decisio-
nes basadas en datos y garantizan-
do una mayor eficiencia gracias a la
deteccion de anomalias o errores y a
la prediccion del comportamiento de
activos y procesos.

Talento gallego,

solucidn internacional

El equipo combina el liderazgo em-
presarial, la calidad técnica de un
equipo de desarrollo y la investiga-
cion de dos matematicos para ge-
nerar productos innovadores que re-
suelvan la vida de las personas y los
procesos de empresas y organismaos.

A su vez, se trata de un trabajo en
equipo con el cliente, porque, se-
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gun afirman, “es el experto dentro
de la empresa quien nos aporta el
conocimiento y los datos dispo-
nibles que nos ayudan a desarro-
llar el modelo adecuado’. Desde
empresas altamente tecnificadas
hasta aquellos con niveles de digi-
talizacion muy basicos, Nigal tra-
baja con un amplio abanico de in-
dustrias, ya que las soluciones son
flexibles y personalizadas.

Si bien la empresa concentra hoy to-
das sus actividades en Espafia, tiene
identificados mercados extranjeros
en los que buscara concentrar su
crecimiento como Italia, Polonia,
Reino Unido e Irlanda, a la vez de ir
planificando la llegada a América La-
tina a través de proyectos en Chile
y México, con un proyecto que ya
estan desarrollando en Espafia para
el sector del vino pero que quieren
escalar a otras industrias de bebidas
espirituosas e incluso a la industria
del perfume.

A nivel industrial, procesos de
machine learning hacen mas
eficiente la toma de decisiones y
el control de calidad

Los grandes retos a futuro consis-
ten en convertirse en referentes del
machine learning en Espafa y en
acompanar a las empresas gallegas
a mejorar su competitividad median-
te el tratamiento de datos. Parte de
ese posicionamiento se va logrando

BFA

DESARROLLO FUTURO EN LA
INDUSTRIA DEL AUTOMOVIL

Al haber sido seleccionado para
formar parte de la fase de con-
solidacion del programa BFA,
Nigal pudo volcarse en la indus-
tria del automovil y en sus inter-
locutores clave, lo que les per-
mitié continuar la diversificacion
y la escalabilidad de su negocio.

Desde la empresa reconocen
que “gracias a la formacion que
nos ofrece, estamos adquirien-
do conocimientos en aspectos
en los que no estabamos muy
formados”. Las sesiones de tu-
torizacion han sido claves para
mejorar el nivel técnico, la ges-
tion del proyecto e incluso abrir
vias de colaboracion con em-
presas del sector.

A la hora de resumir la expe-
riencia y sus aprendizajes, los
responsables del negocio reco-
miendan “a todos esos proyec-
tos que estan empezando que
absorban al maximo todos los
conocimientos que tengan en
Su mano, que aprovechen opor-
tunidades como las que brinda
BFA, pues esto les ayudara a en-
trar en un mercado muy grande
de forma segura”.

El ser una firma nacida en pan-
demia ha generado dificultades
a la hora de realizar inversiones
por el contexto de incertidum-
bre, pero de igual manera ha
empujado a todos los sectores
productivos y de administracion
a volcarse al mundo digital, lo
cual ha jugado a favor del creci-
miento del negocio.
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a partir de reconocimientos, como
por ejemplo a la plataforma Libatio,
premiada en 2021 por el programa
europeo S3food y seleccionada por
el programa Conecta Hubs.
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NOCRASH BOX

Nocrash Box, tecnologia punta creada para acabar
con los defectos en la soldadura

Desarrollo Industrial S.L

En Herlayca son expertos en detectar
problemas y buscar soluciones apli-
cando tres ingredientes basicos: talen-
to, investigacion y grandes dosis de ex-
periencia. Asi, Nocrash Box, la solucion
con la que esta companiia viguesa llega
al programa de aceleracion del BFA, es
la combinacion equilibrada de estos
tres ingredientes, pero, sobre todo, el
resultado, la solucion técnica obteni-
da tras analizar algo que en principio
podria parecer muy obvio: la realidad.

Porque Nocrash Box nace de un tra-
bajo de campo previo y de la mano de
expertos profesionales que estan a pie
de obray no solo en los despachos, de
la deteccion de un problema que ha
sido constatado a lo largo de los afios
de experiencia de la empresa en los
trabajos desarrollados en el campo de
la soldadura en el ambito industrial.

La solucion propone un
sistema de posicionado simple,
preciso y repetitivo mediante
un sistema compatible para
robots o estaciones fijas

Asi nos lo cuenta Alfonso Lago, respon-
sable técnico de Herlayca, que define
de manera muy grafica como y porqué
surgioé la idea. “Planteamos un sistema
que evite los defectos en la soldadura
parametrizando el aporte de material
constantemente, unido a un sistema de
reposicionado de antorcha rapido para
combinarlo con cualquier referencia
existente en el mercado”, explica.

Asi, indica que para conseguir dichos
beneficios es necesario “un sistema de
posicionado simple, preciso y repetiti-
vo, valiéndonos de un sistema compa-
tible tanto con robots como con esta-
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Herlayca esta especializada en la fabricacion de utillajes y células de soldadura.

90 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

Utilizar las mas innovadoras tecnologias para el disefio y la fabricacion de
equipos vy utillajes es la razon de ser de Herlayca, la empresa con sede en
Coutada, en Vigo, que desde hace casi 30 afios proporciona soluciones a
medida a sus clientes, la mayoria pertenecientes al sector del automovil. La
compafia desembarca en BFA con un proyecto rompedor: Nocrash Box.
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ciones fijas”. Nocrash Box reune todas
estas prestaciones.

Principales aplicaciones

Fundada en el afio 1993 en Coutada,
en Vigo, Herlayca es hoy sindnimo de
calidad y de mecanica de precision,
esa es su tarjeta de presentacion. En
la actualidad, la compafia estd muy
presente en el tejido empresarial del
sector automouvilistico, pero sus fun-
dadores aspiran a que Nocrash Box -el
proyecto todavia se encuentra en fase
inicial- se pueda aplicar en otros cam-
pos de la industria. Sus posibilidades
son multiples.

"Hemos comprobado estos proble-
mas de soldadura en la automocion vy,
por supuesto, aplicariamos esta nueva
tecnologia en la soldadura de escapes,
de los chasis y los battery packs, pero
sabemos que podriamos implantarlo
en otros sectores industriales como las
telecomunicaciones o en el ambito de
las energias renovables”, subraya Lago.

En este ultimo sector, las renovables, las
posibilidades para Nocrash Box -que se
presenta desde LG Desarrollo Industrial
S. L., spin out de Herlayca- son muy di-
versas. La solucion tecnologica ideada

por la empresa seria de gran utilidad,
por ejemplo, en la soldadura de los pa-
neles solares y también de los depdsi-
tos de agua caliente sanitaria.

Explica Alfonso Lago que, en cuanto
a desarrollo de negocio, el proyecto
todavia se encuentra en pafales, pero
el recién nacido tiene toda la vida por
delante y su futuro, asegura el res-
ponsable técnico de la empresa, es
muy prometedor.

En este sentido, el objetivo de la com-
pafila es ambicioso. Asi, aunque la
propuesta inicial se basa en plantear
el proyecto con vistas a la venta de
equipos individuales, en ningun mo-
mento se descartan otras opciones y
también se estudia la posibilidad de
implantar soluciones completas en
sistemas de soldadura.

Herlayca, la matriz

Si bien es cierto que la firma esta espe-
cializada en proyectos llave en mano
para el ambito de la automocion, Her-
layca también cuenta con una dilatada
experiencia en el mundo de las teleco-
municaciones. Y, sin duda, a lo largo de
los afios ha sabido diferenciarse como
pocas companias de su sector en un
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mercado extremadamente complejo y
altamente competitivo.

“Aplicariamos esta nueva
tecnologia en escapes, chasis
y en battery packs, pero sus
posibilidades son multiples”
dicen en Herlayca

En la actualidad, uno de los principales
valores afadidos de la compafiia es su
elevada especializacion en la fabrica-
cion de utillajes especiales, células de
soldadura, sistemas de manipulaciony
control e inspeccion de estanqueida-
des. Esta oferta tan especifica dirigida
a un sector tan exigente es posible no
solo por su elevada apuesta por la in-
novacion, sino gracias a que la empre-
sa dispone de una plantilla altamente
cualificada, integrada en la actualidad
por 16 personas.

Con una facturacion anual de un millon
de euros y una oferta de productos y
herramientas de ultima generacion, en
la cartera de clientes de Herlayca se en-
cuentran nombres como Grupo Forvia
(antiguo Faurecia), Televés o LEAR. Y en
la empresa hay una maxima: la calidad
que ofrecen a sus clientes también se
la exigen a sus proveedores. Solo asi,
indican desde la compariia, es posible
estar a la altura, garantizar la maxima
eficiencia. Porque en Herlayca no bus-
can mas reconocimiento que el de sus
clientes, el del trabajo bien hecho, algo
que hasta ahora avala una impecable
trayectoria de casi tres décadas.
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“La exquisita atencion al cliente du-
rante todo el proceso y, por supuesto,
la calidad de nuestro trabajo es esen-
cial’, subraya el responsable técnico
de Herlayca, quien afiade que esta
forma de hacer las cosas se mantiene
en todos los pasos, “desde el disefio
hasta la puesta a punto”. El objetivo de
la compafiia gallega es ofrecer siem-
pre una facturacion impecable en el
servicio llave en mano.

El BFA, una gran oportunidad

La incorporacion de Nocrash Box a
la aceleradora del BFA ha supuesto
para la empresa viguesa una excelente
oportunidad para abrirse puertas en un
mercado “que cambia constantemen-
te”, indica Alfonso Lago.

“Nos presentamos al proyecto BFA
bajo nuestra spin-out entendiendo
que con nuestra incorporacion se
nos abre una magnifica oportunidad
para conocer y para que nos conoz-
can en otros mercados”. La palabra
magica es, por tanto, visibilidad, con-
sequir a través del programa que la
solucion tecnologica ideada por la
companfia tenga la mayor proyec-
cion posible.

La empresa esta especializada en
proyectos para automocion, pero
tiene amplia experiencia en el
sector de las telecomunicaciones

Ademas de las posibilidades de nego-
cio, la formacion también es, para la

BFA

LA INNOVACION
COMO SENA DE
IDENTIDAD

Nocrash Box no es una casua-
lidad, sino el fruto del trabajo
desarrollado por Herlayca a lo
largo de los afios en el campo
de la innovacion. Este interés
por estar siempre a la ultima
en tecnologia para ofrecer
productos de primera ha lleva-
do a la empresa a participar en
iniciativas tan punteras como
[+D Berta.

Se trataba de un proyecto en-
marcado en el programa Co-
nectapeme cofinanciado por
la Union Europea y la Xunta de
Galicia a través de la Axencia
Galega de Innovacion (GAIN) y
en el que participaron, ademas
de Herlayca, firmas como Kau-
man, Isega y Godoy Maceira.

[+D Berta se desarrolld en
2018 y consistio en encontrar

nuevas soluciones tecnicas
para los sistemas de bandas
transportadoras.

El principal objetivo del pro-
grama era conseguir mate-
riales mas resistentes para las
cintas que fueran capaces de
aguantar temperaturas adver-
sas y de acabar con problemas
muy habituales en sectores
industriales como el de la mi-
neria, fertilizantes, cementeras,
acerias, plantas de reciclado o
canteras, como la abrasion y el
desgarro de los materiales em-
pleados en la capa de recubri-
miento de dichas bandas.

© e0cccccccccccccsccssccsccssccsccsseo e

compania, una gran ventaja. “El pro-
grama de formacion al que tenemos
acceso a través del Programa Avan-
zando en Management impartido por
el IE Business School es de gran ayu-
da”, sostiene Alfonso Lago.
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OPENVIEW

Openview, la plataforma de monitorizacion creada

para conquistar el mercado de la automocién

e
TRIPLEALPHA

Aunqgue la industria 4.0 ya es una rea-
lidad y los entornos industriales estan
cada vez mas digitalizados, lo cierto es
que todavia queda mucho por hacer.
Hay multitud de datos procedentes de
distintos dispositivos y sistemas (e. g.,
ERP, MES, GMAQ, LIMs, etc.) que siguen
sin explotarse de forma adecuada.

“La posibilidad de disponer de ese his-
torico de datos permitird evaluar de
forma consistente todas las variables
que pueden estar afectando a la cali-
dad del producto final y, a partir de ahi,
llevar a cabo acciones correctivas y
preventivas sobre los parametros clave
de los diferentes procesos’, explican
en TripleAlpha, la tecnoldgica que fir-
ma la herramienta Openview, uno de
los proyectos del programa de acele-
racion del BFA.

La solucién de TripleAlpha
estad a medio camino entre las
empresas de soluciones TIC y
las consultoras de data mining

El proyecto creado por TripleAlpha con-
siste en el desarrollo y validacion de una
plataforma de monitorizacion y analisis
masivo de datos multifuente que per-
mite optimizar las variables de proceso
a partir de la informacion disponible en
planta y en los historicos de datos. Esta
dirigido al sector de la automocion.

“‘Dado el alto grado de customiza-
cion y escalabilidad de la solucion que
proponemos sera perfectamente ex-
trapolable a otros sectores’, indican
desde la empresa, que cuenta con
proyectos similares en el sector de la
alimentacion, donde seria destacable,
por ejemplo, el proyecto SmartCuring,
que trata de mejorar la eficiencia del
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El equipo de TripleAlpha, en una jornada de trabajo.
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Un analisis masivo de datos con un alto grado de customizacion es la
génesis de Openview, la solucion de la tecnoldgica ideada por TripleAl-
pha para entrar con fuerza en el sector de la automocion. Con apenas
un lustro de vida, esta tecnoldgica fue pionera en Galicia en aplicar el
analisis de datos en las areas de Produccion y Operaciones. Ahora vuelve

a sorprender.
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proceso de curado de jamones y de
optimizar su calidad final.

El objetivo de los creadores de
Openview es obtener un primer pro-
totipo para el mercado una vez fina-
lizado el programa.

Customizacion y escalabilidad
Entre las caracteristicas que distinguen
a su proyecto respecto a otros desta-
ca, precisamente, ese elevado grado
de customizacion y escalabilidad. Se
trata de una plataforma muy versatil
que ha sido disefiada para adaptarse
a las necesidades de los distintos pro-
veedores y fabricantes del sector de la
automocion donde el abanico de ne-
cesidades es muy amplio.

Porque Openview ha nacido para
triunfar en todos los escenarios po-
sibles. “Uno de nuestros objetivos es
que sea alcanzable para empresas de
todos los tamarfios y no solo para las
mas grandes”, indica Fatima Fuentes,
CBDO de TripleAlpha.

En la empresa, califican su presencia
en el programa del BFA de “gran avan-
ce” porque les abre puertas y aumenta

su visibilidad en uno de los sectores
clave de la economia gallega, la indus-
tria del automovil.

“Ademas, la inclusion en el programa
de la aceleradora nos permite ampliar
nuestra experiencia en este campo y
conocer las soluciones de otras em-
presas del sector con las que, sin duda,
podremos complementarnos en fu-
turos proyectos”, explican desde esta
tecnologica gallega formada por un
equipo de cientificos de datos, inge-
nieros y analistas de negocios especia-
lizada en analitica de datos aplicada al
ambito de Produccion y Operaciones.

La solucion ideada por el equipo de
TripleAlpha se encuentra a medio
camino entre las empresas que im-
plantan soluciones TIC para el ambito
industrial y aquellas consultoras es-
pecializadas en data mining. Asi, en el
mercado actual existen empresas cuya
funcion es la recogida y monitoriza-
cion de datos que implementan dife-
rentes tipos de software MES, GMAO o
ERP. Y, por otro lado, hay consultoras
especializadas en el analisis de datos
mediante el Machine Learning y técni-
cas de analisis avanzadas.
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En el primer caso, si bien este tipo de
empresas se focalizan en el ambito
industrial, suelen limitarse a implantar
los sistemas, pero no ayudan a las em-
presas a explotar la informacion. Por
su parte, las consultoras especializadas
en data mining se focalizan en aquellas
areas de negocio donde hay gran vo-
lumen de datos (e.g., marketing, ven-
tas, finanzas, etc.) pero desatendiendo
el area de operaciones y produccion.
Openview combina ambas fortalezas.

Obtener un primer prototipo
para el mercado una vez
finalizado el programa es uno
de los objetivos

En los pasillos de esta empresa tecno-
l6gica el talento y el trabajo se pasean
a partes iguales. También las ganas de
hacer grandes cosas.

TripleAlpha nace a principios de 2018
como una firma de consultoria en el
ambito de Operaciones que, a través
de las herramientas de Business Inte-
lligence y Machine Learning, intenta
ayudar a las compafias a mejorar su
productividad industrial.

“Cuando empezamos no existia en el
mercado gallego ninguna empresa que
aplicase el andlisis de datos en el area
de produccion y operaciones”, recuer-
dan desde la tecnoldgica. Hoy, apenas
cinco afios después, las previsiones
“son realmente buenas”, apuntan en la
comparfiia, donde confian en continuar
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ampliando su cartera de clientes. “Es-
tamos comenzando proyectos nuevos
y muy interesantes con empresas que
han quedado satisfechas con nuestros
trabajos anteriores’, sostiene Fuentes.

Aunque en la empresa son conscien-
tes de que es un afilo complicado para
el sector, desean aprovechar al maxi-
mo la oportunidad que les ha brindado
BFA para entrar con mas fuerza en el
ambito de la automocion a través del
desarrollo de Openview, “un producto
que creemos que funcionara muy bien
como carta de presentacion”, explican.

Plan de expansion

Entre sus planes a medio plazo, y
siempre que la situacion sanitaria y la
pandemia lo permitan, en TripleAlpha
miran el futuro con optimismo. “Reto-
maremos nuestro plan de expansion
por Sudamérica, un mercado en el que
ya pretendiamos entrar a principios del
afio 2020, pero que decidimos pospo-
ner por la pandemia’, matizan.

La tecnoldgica es optimista
respecto al futuro y confia en
retomar a corto plazo sus planes
de expansion en Sudamérica

"Hemos podido retomar algunos pro-
yectos, aunque es cierto que, con
motivo de la crisis de los microchips,
los problemas de transporte, etc., ha-
blamos de un sector en el que resulta
mas complicado avanzar de manera
fluida”, indican.

BFA

EL PODER DEL BIG DATA
EN LA ALIMENTACION

Aunque esta presente en sec-
tores tan diferentes como au-
tomocidén, maquinaria, entre-
tenimiento o en la industria de
la alimentacion, TripleAlpha,
que en la actualidad esta for-
mada por una plantilla de 13
personas, se siente como pez
en el agua.

Un sistema de curacion del ja-
mon basado en modelos pre-
dictivos con datos masivos
(SmartCuring) es una de las
soluciones desarrolladas por la
tecnolodgica para clientes como
Sefiorio de Montanera y Grupo
Alejandro Miguel.

La firma también colabora para
la conservera Jealsa en el pro-
yecto MusselPro, una solucion
que permite reducir un 20% el
tiempo de procesado y mejorar
la distribucion homogénea de
calor gracias a algoritmos inte-
ligentes y a un sistema para la
optimizacion de la temperatura.

La creacion de un sistema para
empacadoras que, en base a
analisis historicos (big data) de
las principales variables permiti-
ra prescribir en tiempo real y de
forma automatica las condicio-
nes optimas de procesado (el
proyecto Smartunipack) tam-
bién lleva el sello TripleAlpha.
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Pese a todo, TripleAlpha ha sabido ca-
pear el temporal, en gran parte por la
diversificacion de su negocio. “La si-
tuacion generada por la Covid-19 hizo
que algunos proyectos se paralizaran
en el sector automocion, pero a su
vez, provoco un aumento de la de-
manda en la digitalizacion de procesos
del sector de la alimentacion, en don-
de estamos muy presentes’, sefiala Fa-
tima Fuentes.
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RIACT

Universal Software for Robots, un software para
controlar todos los robots

) RIACT

Facilitar la interaccion entre humanos
y robots es el objetivo principal de
RIACT, una empresa fundada en di-
ciembre de 2018 como una spin-off
de las universidades de Aalborg (Dina-
marca) y Lund (Suecia) que desarrolla
software que permite programar las
maquinas para adaptarlas a diferentes
funciones resulte una tarea tan simple
como utilizar aplicaciones para un te-
léfono movil.

“Nuestra mision es estandarizar la ro-
botica para aumentar la productividad
humana”, explica la empresa acerca de
su trabajo y de las posibilidades que
brinda su software de automatizacion,
al que la propia RIACT define como
“una plataforma universal para auto-
matizar cualquier robot de la misma
manera” o, de una manera mas simbo-
lica, como “un WordPress para robots”.

Esta innovadora compaiiia
trabaja para cubrir una
necesidad del mercado, que
busca una solucién sencilla
para tareas de automatizacién
complejas

Detras de los productos de software
para mover los hilos de los robots se
encuentra un equipo que encabe-
zan las mentes brillantes y visiona-
rias de Bjarne Grossmann, experto
en robotica y programacion y CEO
de la empresa; Francesco Rovida,
especialista en control y comporta-
miento de robots y responsable de
Tecnologia; Magnus Philip Ritzau,
experto en financiacion y estrategia
comercial para productos tecnolo-
gicos; y Volker Krueger, cofundador
de RIACT y profundo conocedor del
modelaje robotico.
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El objetivo principal de RIACT se centra en facilitar la interaccion entre humanos y robots.
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Los robots estan cada vez mas presentes en nuestras vidas y en nuestra
industria, sobre todo en sectores como la automocion. Facilitar la relacion
del ser humano con estas maquinas inteligentes es el objetivo de la em-
presa RIACT, que proporciona un software facil de utilizar y aplicable a casi

todos los modelos.
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El equipo de esta innovadora compa-
Aia trabaja para cubrir una necesidad
del mercado, que busca una solucion
sencilla para tareas de automatizacion
complejas. La existencia de un softwa-
re universal, es decir, valido para cual-
quier tipo de robot que, ademas, es
facil de implementar y elimina la ne-
cesidad de adquirir nuevas maquinas
cada vez que se quieren cambiar los
procesos dentro de una fabrica.

“Con RIACT, se tardardn minutos y no
meses en cambiar de tarea y utilizar
los robots para nuevas aplicaciones de
produccion. Cuando las demandas de
los clientes y la produccion cambian,
los robots tienen que ser reprograma-
dos para nuevas tareas y entornos. En
lugar de afiadir otra maquina a su re-
pertorio, el robot se convierte en un
valioso recurso de produccion que
puede asignarse a diferentes interope-
raciones”, explican los fundadores de la
empresa acerca de las ventajas que su
software tiene para otras compariias.

También existen ventajas desde el
punto de vista laboral, ya que la sen-
cillez del software de RIACT posibilita
que trabajadores sin unos conoci-
mientos sobre robodtica excesivamen-

te amplios y especializados puedan
controlar el comportamiento de las
maaquinas y ajustar sus funciones. Esto
resulta especialmente importante si se
tiene en cuenta que, taly como apunta
la propia firma tecnologica, uno de los
principales problemas de las empresas
en la actualidad es, precisamente, el de
encontrar mano de obra cualificada.

Un proyecto compartido

RIACT participa en el programa BFA
con el proyecto Universal Software for
Robots, que la empresa desarrollara en
colaboracion con la espafiola Unimate
Robotica, que tiene su sede en el mu-
nicipio pontevedreés de Mos.

“Se creard una célula para aplicaciones
de control de las maquinas que sea facil
de usar y rapida de reconfigurar, inde-
pendientemente del hardware”, explica
acerca de este proyecto el experto en
financiacion y estrategia comercial de
RIACT, Magnus Philip Ritzau.

Universal, facil de usar y flexible. Con
estas tres caracteristicas basicas define
Magnus Ritzau el software de este pro-
yecto que se beneficiara del impulso
del programa BFA. La posibilidad de ser
implantado en varios robots, el modo
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RIACT

intuitivo de controlar la configuracion
de la célula robotica y la flexibilidad
necesaria para poder reconfigurar los
sistemas en minutos en lugar de me-
ses convierten al producto que surgira
de la colaboracion entre RIACT y Uni-
mate Robdtica en una pieza que sera
muy codiciada por las empresas de
sectores como el de la automocion,
donde los robots adquieren cada vez
mas protagonismo.

Este software convierte al
robot en un valioso recurso
de produccidn, que puede
asignarse a diferentes
interoperaciones

Los responsables de RIACT ven el BFA
como una gran oportunidad para es-
tablecer contactos dentro de la indus-
tria, generar sinergias y para abrir nue-
vas posibilidades de comercializacion
de sus productos.

“El BFA proporciona una red de socios
industriales y clientes que son crucia-
les para validar y escalar la tecnologia.
En colaboracion con los socios y con
la retroalimentacion de la industria, la
tecnologia pueda madurar y evolu-
cionar para hacer frente a las dificulta-
des y necesidades que puedan surgir”,
apunta Magnus Philip Ritzau.

Alo largo del BFA, segun comenta este
responsable de RIACT, el producto
se probara y se utilizard en diferentes
casos de uso y entornos relevantes vy,
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finalmente, se vendera y desplegara
“para llevar a los miembros del BFA a la
vanguardia de la industria 4.0".

Eficiencia y eficacia

Ademas de agilizar los procesos, el
proyecto Universal Software for Ro-
bots, unido de forma intrinseca a la
propia filosofia de RIACT, permitira que
las empresas ahorren costes y sean,
con ello, financieramente viables.

En tiempos en los que el encareci-
miento de las materias primas y los
continuos vaivenes de la economia
estan a la orden del dia, todo aquello
que posibilite un ahorro puede supo-
ner la diferencia entre la viabilidad y
la crisis.

Industrias como la de la automocion
son especialmente sensibles a los
cambios en la economia y en la socie-
dad, por lo que la necesidad de contar
con sistemas que permitan adaptarse a
esas transformaciones lo antes posible
resulta, si cabe, aun mas importante.

Los responsables de RIACT ven el
BFA como una gran oportunidad
para establecer contactosy
generar sinergias

Con el producto que facilita RIACT
los robots pueden tomar decisiones
inteligentes y realizar varias tareas,
lo que significa que la produccion
no se detendra si una opcion no
esta disponible.

BFA

UN MERCADO CAMBIANTE Y
EN CONTINUA EVOLUCION

Si hay algo en lo que insisten los
responsables de RIACT a la hora
de explicar por qué sus produc-
tos son interesantes para las em-
presas es el caracter cambiante
del mercado. Lo que antes ocu-
rria en afios e incluso en déca-
das ahora se desarrolla en meses
o incluso dias y es por ello por
lo que las fabricas no pueden
invertir demasiado tiempo en
reprogramar sus robots o en ad-
quirir nueva maquinaria.

“Responder rapidamente a las
nuevas demandas de los clien-
tes” es una de las principales
maximas que forman parte del
ADN de RiIACT y es precisamente
de esa maxima de donde vienen
dos de las caracteristicas defini-
torias del software para robots
de la empresa: la capacidad de
adaptacion a entornos cambian-
tes y la posibilidad de su aplica-
cién para multiples dispositivos.

En definitiva, se trata de res-
ponder con una solucion a la
pregunta de coémo puede utili-
zar eficientemente un robot el
conocimiento que ya tiene de
diferentes maneras y también a
la cuestion de como se le pue-
de ensefiar a un robot a adap-
tarse a los mencionados cam-
bios. En dicha capacidad de
adaptacion radica el futuro de
diversos sectores, entre ellos, el
de la automocion.
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Los comportamientos roboticos que
permite implementar el software de
RIACT pueden aplicarse a cualquier
robot de la misma manera, lo que
también supone un importante aho-
rro al hacer posible que se ejecuten
un mMmayor numero de proyectos con
un numero mas reducido de maquinas
con inteligencia artificial.
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TICTAP

TicTAP revoluciona todos los sectores, uniendo lo
y connect’

2\

fisico en digital, con un 'simpl

TIcTAPR

SIMPLY CONNECT

Se trata de una imagen frecuente en
varias organizaciones: montafias de
papel con informacion y registros, ar-
chivos digitales dificiles de gestionar,
aplicaciones y herramientas digitales
caras de crear y mantener, que a su
vez ocupan el tiempo de personas
que deben centrarse y buscar infor-
macion en ellas.

Si vivimos en la sociedad de la infor-
macion y el conocimiento, el desafio
ya no es tener una informacion en un
formato fisico como una propiedad,
sino poder obtener esa informacion
clave en el menor tiempo posible.

Ofrece informacion,
manuales, garantias, servicios
de posventa y un canal de
comunicacion directo con los
clientes

TicTAP Simply Connect nace en
2018 con ese propodsito: convencer
a las empresas que la gestion de la
informacion de sus productos, ac-
tivos e instalaciones no tiene por
qué ser cara o complicada. Al con-
trario, como su propio nombre o
sugiere, puede ser cuestion de dos
toques en una pantalla, tal y como
sus fundadores Jordi Breda Biada,
CEO de la compania, y Guillermo
Ferrer Morego, CTO, imaginaron
desde un principio.

Su funcion es conectar el mundo fi-
sico de las empresas, como sus acti-
vos, instalaciones y puntos de acceso
a Internet, para recoger datos reales
y vincularlos a cada elemento fisico,
mediante sistemas sencillos de eti-
quetaje, sin necesidad de instalacion
de apps privadas.
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Manteinance

® Target: #Plant #Production

© Obijective: Control de maquinaria y gestion de operarios

W =

A AL

TicTAP permite controlar en tiempo real el camino realizado por los productos hasta llegar al mercado final.
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TIicTAP es una solucion de trazabilidad para convertir en objetos inteligen-
tes los activos del mundo fisico. Sus herramientas cubren la mas variada
gama de industrias y sectores, al incluir la gestion de inmuebles, el man-
tenimiento de instalaciones, soluciones para la industria, el retail, el sector
ferroviario, el mantenimiento y tarjetas de identificacion electronica.
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Sus principales caracteristicas son
la trazabilidad, la accesibilidad y la
transversalidad de todas las ope-
raciones. En efecto, la premisa es
poder transformar cualquier activo
fisico de la organizacion en objeto
inteligente que permite visualizar da-
tos de su trazabilidad.

La empresa cuenta con tres oficinas
en Espafia, localizadas en Vigo, Bar-
celona y Vilassar de Mar, y un equipo
formado por 14 personas. El inte-
rés del sector por las soluciones que
aporta ha generado en el ultimo ejer-
cicio un total de casi 200.000 euros,
una cifra que se vera reforzada por
la proxima ronda de financiacion de
capital semilla por valor de 550.000
euros que esperan cerrar en las proxi-
mas semanas.

Experimento I+D

Tal como lo recuerdan los directores,
el proyecto se inicid de manera ca-
sual, cuando empezaban a verse los
primeros pagos en el movil, a partir
de un experimento de I1+D en el que
unieron una plataforma Arduino a
una placa NFC (Near-field commu-
nication) que permite la transferencia
de datos.

Este experimento les inspird para
hacer un sistema de acceso a infor-
macion desde el teléfono movil y sin
necesidad de tener que instalar nin-
guna aplicacion.

A partir de ese experimento, Jor-
di y Guillermo empezaron a usar su
tiempo libre para desarrollar una pla-
taforma sencilla que les permitiera
sondear el interés comercial en dife-
rentes sectores.

A finales de 2018 el proyecto ya era
una start-up que prometia una solu-
cion disruptiva manteniendo trazabili-
dad a todos los procesos, aumentan-
do la competitividad a sus clientes de
manera sencilla y atractiva y promo-
viendo mayor control y una impor-
tante reduccion de los tiempos en la
cadena de suministro.

Tal como reconocen sus creadores, “el
producto resultd ser mucho mas ma-
duro y adaptado a mas necesidades
de las que inicialmente pensabamos”.
Hoy en dia, TicTAP se destaca como
una solucion sin apps porque permite
acceder a los contenidos sin necesi-
dad de instalar ninguna aplicacion, eli-
minando los papeles, y escalable.
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Fire extinguisher

® Target: #HSE #QUALITY
© Objective: Trazabilidad y reduccién de costes
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Uno de los aspectos mas notables
de esta empresa esta en su vocacion
de expansion y su presencia inter-
nacional. En la actualidad, TicTAP
ofrece sus servicios en mas de diez
paises: Esparfia, Portugal, Andorra,
Holanda, Republica Checa, Singa-
pur, Peru, Ecuador, Colombia y Bra-
sil, entre otros.

Es una solucién pensada
para conectar los activos
de una empresa a internety
recoger datos reales de los
sistemas

Ademas, entre los objetivos a medio
plazo estd consolidar una alianza con
las aerolineas Iberia y Latam y conti-
nuar el proceso de expansion en Eu-
ropa, México y Estados Unidos.

Multiples ventajas

TicTAP se ha especializado en dar
soluciones en diferentes sectores a
través de su plataforma. Asi, destaca
su aportacion en la gestion de inmue-
bles, al facilitar a los administradores
de edificios, fincas e instalaciones el
control de todas las actividades en
segundos y una fluida comunicacion
con los usuarios.

De esta manera, existe la posibilidad
de compartir facilmente toda la infor-
macion que los presidentes de comu-
nidades, propietarios e inquilinos de-
seen recibir, como novedades, actas
O reclamaciones.
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HISTORIAL DE INCIDENCIAS

Por otra parte, permite que las empre-
sas del sector industrial sean capaces
de identificar informacion y realizar
la trazabilidad de activos y productos
desde una uUnica plataforma.

Se trata de una herramienta facil y
util para que operarios, supervisores
y ejecutivos cuenten con un mismo
canal de comunicacién en el que ac-
ceder a toda la informacion de forma
rapida, facil, transversal y escalable.

La solucion también provee herra-
mientas para dar correcto manteni-
miento a instalaciones, equipos y ma-
quinas de manera facily econémica, a
través de una solucion digital autéono-
ma, escalable y compatible con ERP,
GMAO y Maximo, entre otras.

Conectan el mundo fisico con
el digital de forma sencilla
para aumentar la eficiencia y
rentabilidad de la empresa

Otra de las areas mas prometedoras e
innovadoras es la que esta relacionada
con el sector ferroviario, al convertir
activos fisicos de los trenes en obje-
tos inteligentes para controlarlos des-
de una unica plataforma, que ofrece
informacion, manuales, despieces en
visualizacion 3D, formularios de man-
tenimiento y de incidencias y organiza
el flujo de manera facil y eficiente.

Con esta linea de trabajo, TicTAP se ha
convertido en el ganador del premio

BFA

GENERAR SINERGIAS Y
POSICIONARSE EN LA
AUTOMOCION

Para los directores de TicTAP
Simply Connect, el motivo
para participar en el progra-
ma Business Factory Auto
fue “ofrecer valor al cluster y
aprender de las sinergias entre
los socios, asi como obtener
una posicion estratégica en el
sector de la automocion”.

Si bien entienden que la ex-
periencia es reciente y aun
falta perspectiva para calibrar
el verdadero valor a largo pla-
zo de este programa, ambos
SOcios coinciden en que estan
“ilusionados de formar parte
del BFA, con grandes expec-
tativas de negocio a través de
su networking”.

Como parte del programa, Tic-
TAP logré “entender las nece-
sidades exactas del mercado” y
aprendio a crear paquetes “con
nuestro producto para poder
adaptarnos a diferentes tipo-
logias de clientes, desde mi-
croempresas hasta  grandes
multinacionales”.

El eslogan de TicTAP lo deja cla-
ro: Simply Connect. De manera
sencilla, rapida y sin necesidad
de grandes infraestructuras, las
empresas pueden transformar
sus objetos fisicos en inteligen-
tes y asi romper la barrera entre
el mundo tangible y el virtual.
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Railway Visionary Awards de 2021.

Con la tecnologia desarrollada tam-
bién tienen servicios especificos para
el sector de marketing o las VCards,
que permiten convertir las tarjetas de
visita tradicional en informacion digi-
tal que se almacena facilmente y que-
da accesible desde cualquier lugar.

517



BFA

La disponibilidad de los mejores datos,

las empresas eficientes

HERMES SMART CONTROL

>

7 3

Hermes Smart Control, fundada en
2018 por Manuel Rafal y Xavier Barra,
cuenta con un equipo de personas
CON gran experiencia en procesos re-
lacionados con la monitorizacion de
procesos.

Desde el Poligono Industrial de Porto
do Molle, la empresa brinda monito-
rizacion logistica y de procesos pro-
ductivos y medioambientales clave
para la vida diaria de las industrias.
A su vez, realizan la fabricacion de
hardware y software para dar servi-
cios en el sector industrial.

La compaiiia combina
serenidad y ambicién, con mas
de treinta afios de experiencia
y con mucho camino por
recorrer

Esta nocion de procesos clave es en
la que basan su filosofia de trabajo y
se relaciona con una forma de ver la
vida organizacional, pues sin datos
no hay aprendizaje. Por ello, el direc-
tor técnico Manual Rafal incide en la
importancia de la obtencion e inter-
pretacion de los datos y enfatiza que
“lo que no se conoce no se mide y lo
gue no se mide no se mejora”.

El proyecto surgio tras una serie de
experiencias y entrevistas que los fun-
dadores tuvieron con actores relevan-
tes del sector del automovil, en las que
percibieron que era necesario incluir
el acceso a los datos para mejorar las
fases de la produccion industrial.

De hecho, ambos socios consideran
que las soluciones de Hermes cons-
tituyen un cambio importante en el
sector porque ‘les permite a los su-
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El equipo de Hermes Smart Control.
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Hermes Smart Control comercializa sistermas de monitorizacion tanto en
industrias como en organismos oficiales. La premisa es clara, buscan ayudar
a las empresas a obtener los datos necesarios para la toma de decisiones.
Por eso la diferenciacion se basa en la puesta en marcha sencilla, un rapido
retorno de la inversion y una alta capacidad de personalizacion del servicio.
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pervisores y las personas que toman
decisiones en la planta contar con
informacion de calidad para evaluar
qué acciones activar para optimizar
procesos y costes”.

En muchos aspectos, Hermes cumple
con el prototipo de empresa peque-
Aa, pero pujante y con perspectivas
de crecimiento o, cCOmo sus propios
directores la identifican, “un trabajo
en equipo enfocado hacia un objeti-
vo mezclando ambicion y serenidad”.

La empresa ha pasado por momentos
dificiles a nivel de financiacion, pero
al tratarse de una empresa pequefia
ya ha logrado equilibrar las cuentas
con una facturacion de 100 mil euros
en el ultimo ejercicio. No se ha plan-
teado aun la fase de expansion inter-
nacional y su foco esta en la Penin-
sula Ibérica, para aumentar la cartera
de clientes, consolidar a los clientes
actuales y afinar el producto para ha-
cerlo cada vez mas competitivo.

Soluciones de IoT

Un reciente contrato para la monito-
rizacion de una empresa de embutido
de metal puede marcar el camino del
crecimiento futuro, pero los propios

duefios son modestos a la hora de
calificar sus logros, a pesar de que los
SOCiOs poseen una experiencia técni-
ca y profesional de mas de 30 afios
que abarca sectores como la indus-
tria, la aeronautica, los bienes de equi-
po, el sector automotriz y la alimenta-
cion. En este sentido manifiestan que
“todavia no podemos hablar de éxito
ya que quedan afos de trabajo”.

Hermes Smart Control quiere conver-
tir en realidad el internet de las cosas
gracias a dispositivos simples y de
bajo costey, por ello, el apoyo del BFA
es importante para alcanzar la conso-
lidacion y crecimiento en la industria.

Una de las caracteristicas mas des-
tacadas por el equipo es poder llevar
soluciones de loT a bajo coste y con
implementaciones sencillas. Por eso,
el servicio incluye el desarrollo y des-
pliegue de monitores de control, la
fijacion de variables, la comunicacion
de los datos y la presentacion y anali-
tica en formatos que los responsables
puedan comprender facilmente para
tomar las mejores decisiones.

En esto se aprecia una gran vocacion
de estar orientado a las necesidades

ARDAN GALICIA 2022
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del cliente tal y como lo manifiestan
desde Hermes Smart Control, “venir del
mundo real para resolver problemas del
mundo real”. De hecho, el principal ob-
jetivo es seqguir creciendo e incremen-
tar la cartera de clientes, consolidarlos y
seguir afinando el producto para hacer-
lo cada vez mas competitivo.

Proponen soluciones
simples, robustas y de bajo
coste a los sectores que
necesitan datos

de sus procesos para poder
optimizarlos

Innovacion en sus aplicaciones
Hermes Smart Control cuenta con
soluciones técnicas en diferentes sec-
tores, alguno de ellos tan exigentes
como el automovilistico, que les per-
miten desarrollar soluciones robustas,
de bajo coste y de facil integracion.

Pero es en la logistica en la que han
centrado muchos de sus esfuerzos,
un sector que reclama soluciones
simples, con sistemas de informa-
cion en tiempo real, de bajo coste y
facil uso compatibles con sistemas
multiplataforma. En este sentido,
han creado tres soluciones de geo-
localizacion, una orientada a piezas
sensibles que requieren geolocali-
zacion y trazabilidad de sus condi-
ciones de transporte denominada
Airtruck, otra para asegurar las con-
diciones de bienestar animal durante
el transporte de animales vivos y una
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ultima, Whimcon, para la geolocali-
zacion de activos.

Ademas, a nivel de tecnologias agri-
colas, la empresa esta centrada en
sistemas de agricultura de precision
para conseguir procesos sostenibles
con el planeta. De este modo y a
través de la monitorizacion de para-
metros fisicos, quimicos y medioam-
bientales tanto en granjas como en
invernaderos, son capaces de conse-
guir datos que permitan mejorar los
niveles de contaminacion.

En esta linea, se destacan lo sencillo,
intuitivo y facil de usar de las apli-
caciones, de modo que granjeros,
criadores y agricultores obtienen las
mejores herramientas para mejorar
sus explotaciones.

Los sectores de mayor impacto
de sus servicios son el automotor,
la industria, la logistica y las
tecnologias agricolas

Otro sector en el que destaca la em-
presa es el mundo industrial, particular-
mente en el sector del automovil, a tra-
vés del desarrollo de plataformas como
Mobocen y Montruck que ayuda a an-
ticipar defectos futuros en los activos.
Esto es posible por la monitorizacion de
los parametros clave en cada proceso
y su evolucion en periodos concretos
que lleva a conocer en detalle el estado
de salud de los activos y asi evitar inter-
venciones no planificadas e ineficientes.

BFA

QAIR
EL MEDIDOR DE DIOXIDO
DE CARBONO CON DISENO
INNOVADOR

La empresa ha formado parte de
varios programas de apoyo, ace-
leracion y consolidacion de em-
prendimiento, como es el caso
de BFA — Business Factory Auto,
Business Factory Food, Startup
DIHBU y Growth Train (Dinamar-
ca), entre otros. Del programa
BFA, los socios destacan que ‘las
reuniones con clientes fueron
fundamentales para enfocarnos
y convertir nuestro producto en
la solucion actual”.

De este modo, han conseguido
la agilidad para presentar solu-
ciones en tiempo récord, como
el medidor de dioxido de carbo-
no, Qair, que se presentd hace
unos Mmeses como solucion para
la hosteleria y entornos domés-
ticos. Con un disefio que emula
una concha de vieira cuenta con
un codigo de colores que indica
si los niveles de dioxido de carbo-
no en el ambiente son seguros.

En este sentido crearon un pro-
ducto reciclable, con baterias
recargables en un plazo extre-
madamente corto y con la co-
laboracion de Nort3D con su
tecnologia de impresion 3D. El
total del desarrollo tecnoldgico,
ensamblaje y la impresion 3D se
hizo en Galicia en colaboracion
con otros socios industriales.
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Por ultimo, como parte de los ser-
vicios de ingenieria, el equipo abar-
ca distintas etapas desde el disefio
conceptual, el disefio de detalle y los
planos constructivos, y la validacion
del disefio a través de herramientas
de modelado para garantizar la fun-
cionalidad de las estructuras segun
las condiciones de uso que el clien-
te necesite.
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